Module 1 : Les fondements de 1’économie et de la sociologie

CHAPITRE 1

Les acteurs et les grandes fonctions de I’¢économie

On étudiera les caractéristiques des différents acteurs économiques ainsi que les opérations qui les
relient. Cette approche utilisera les concepts et outils de la comptabilité nationale. On abordera ainsi
la présentation du circuit économique et des agrégats de la comptabilité nationale. On mettra
l'accent sur I'équilibre ressources-emplois et sa traduction dans le tableau entrées-sorties, y compris
en introduisant les coefficients techniques. On mettra en évidence les relations entre secteurs
institutionnels pour montrer la logique de la répartition des revenus. La construction du tableau
économique d’ensemble ne sera pas exigée.
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L'étude des grandes questions économiques telles que le chdmage, la croissance ou l'inflation suppose au préalable
d’avoir une bonne connaissance des principaux acteurs qui évoluent au sein d’'une économie et des grandes fonctions
qui y sont réalisées. Cet apprentissage est généralement effectué dans le cadre de la comptabilité nationale, laquelle
fournit une évaluation quantitative des principales opérations économiques réalisées par les différents acteurs
économiques d’un pays.

Dés lors, qui sont les acteurs de I'économie et quelles sont les grandes fonctions économiques ?

Nous commencerons, dans la section 1, par nous intéresser aux acteurs de I'économie. Comment la comptabilité
nationale identifie-t-elle les différents acteurs de nos économies et représente-t-elle leurs interactions ? En quoi cette
classification differe-t-elle de celle des économistes ? Quelles sont les grandes caractéristiques de ces différents acteurs
au sein de nos économies ?

Nous poursuivrons, dans la section 2, par une analyse des grandes fonctions économiques que sont la production, la
répartition et I'utilisation des richesses. Comment produit-on et comment mesurer les richesses produites ? Comment
les richesses sont-elles réparties entre les différents acteurs de I'’économie et quels sont les enjeux de cette
répartition ? Quelles distinctions entre la consommation, l'investissement et I'‘épargne et quels sont leurs
déterminants respectifs ?
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SECTION 1 : LES ACTEURS DE 'ECONOMIE

Chaque jour des centaines d’acteurs économiques réalisent des milliers d’opérations diverses et variées qui les mettent
en relation les uns avec les autres. Aprés la classification de la comptabilité nationale (l), nous nous centrerons sur le
réle des entreprises (ll), des ménages (ll1), de I'Etat (IV) et des autres acteurs de I'économie (V) et finirons par étudier
leurs interdépendances (VI).

l. COMMENT LA COMPTABILITE NATIONALE IDENTIFIE-T-ELLE LES DIFFERENTS ACTEURS DE UECONOMIE ?

La comptabilité nationale, dont nous cernerons les contours (A), classe les différents acteurs de I'économie en secteurs
institutionnels (B).

A. Qu’est-ce que la comptabilité nationale ?

1) Définition

La comptabilité nationale est une représentation simplifiée et chiffrée de toutes les opérations économiques réalisées
sur une période et sur un territoire.

L'élaboration de la comptabilité nationale est en France sous la responsabilité de I'Institut national de la statistique
et des études économiques (INSEE) qui publie, chaque année, les comptes de la nation.

lIs indigquent toujours une année de base ce qui correspond a une période de calcul des comptes nationaux pendant
laquelle on ne change en principe aucun des cing éléments suivants : concepts, sources, nomenclatures, méthodes de
traitement, année de référence des prix constants.

2) Historique

Si I'on peut trouver de nombreux ancétres a la démarche de la comptabilité nationale, I'invention des systemes de
comptabilité nationale est a associer a la période 1930-1945. Plusieurs raisons explique son développement.
e Elle est d’abord le produit des perturbations économiques et politiques de cette période.

o Lacrise de 1929 qui plonge I'économie mondiale dans la « Grande Dépression » rend effectivement
nécessaire de mesurer 'ampleur du choc que traversent nos économies.

o La Seconde guerre mondiale impose par ailleurs aux Etats de se doter d’un instrument servant a la
gestion des économies de guerre puis, celle-ci terminée, permettant la reconstruction et la mise en
place de politiques de croissance et de stabilisation.

o Elle est également impulsée par l'intérét porté aux phénoménes macroéconomiques sous l'influence de
I'anglais John M. Keynes.

Depuis, et en particulier a partir des années 1960 comme le précise le comptable André Vanolli2, s’est mis en place un
processus de standardisation des comptes nationaux. Désormais, le System of National Accounts (SNA) forgé par
I'ONU constitue le cadre de référence international et c’est notamment dans ce cadre que s’inscrit le systéme européen
de comptes nationaux et régionaux (SEC), c’est-a-dire le systéme de comptabilité européen qui s’applique également
ala France.

B. Le classement en secteurs institutionnels

1) Qu’est-ce qu’un secteur institutionnel ?

Pour identifier et comptabiliser les différents acteurs de I'économie, la comptabilité nationale commence par
distinguer les acteurs de 'économie nationale de ceux qui ne le sont pas. Pour dresser les frontiéres de I'économie
nationale, la comptabilité nationale n’utilise pas le critére de la nationalité mais le critére de la résidence principale.
L'économie nationale regroupe deés lors tous les acteurs de I'économie effectuant des opérations économiques sur le
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territoire géographique (métropole, DROM, espace aérien national ou encore eaux territoriales) pendant un an ou
plus. Ainsi, un travailleur immigré est considéré comme faisant partie de I'économie nationale mais pas un touriste.
Une filiale d’une société étrangére implantée sur le territoire fait partie de 'économie nationale mais pas la filiale d’'une
société frangaise implantée a I'étranger.

Elle regroupe ensuite les agents économiques élémentaires, appelés unités institutionnelles, qui ont un
« comportement économique analogue ». Elle distingue alors plusieurs secteurs institutionnels qui réunissent des
agents économiques qui ont en commun une méme fonction principale et des ressources provenant d’'une méme
origine.

2) Lescing secteurs institutionnels et le reste du monde

La comptabilité nationale distingue cinqg secteurs institutionnels.

Document 1 : Les secteurs institutionnels de la comptabilité nationale

Secteurs institutionnels

Fonction principale

Ressource principale

Sociétés non financiéres
(SNF)

Produire des biens et
services non financiers
marchands

Chiffre d’affaires tiré de
Pactivité

Sociétés financiéres (SF)

Produire des services
financiers marchands

Chiffre d’affaires tiré de
Iactivité

Administrations publiques
(APU)

Produire des services non
marchands et redistribuer
les revenus

Prélévements obligatoires
(ressources fiscales et
cotisations sociales)

Institutions sans but
lucratif au service des
ménages (ISBLSM)

Produire des services non
marchands

Contributions volontaires
et subventions

Ménages

Consommer

Les entrepreneurs
individuels produisent
aussi des biens et services
marchands

Revenus

Les entrepreneurs
individuels percoivent
également le chiffre
d’affaires tiré de ’activité

Les unités institutionnelles résidentes entretenant des relations avec des agents non-résidents, la comptabilité
nationale a également créé le compte « reste du monde » (RDM) qui enregistre toutes les relations économiques
entre unités non résidentes et unités résidentes. Ce n’est pas un secteur institutionnel en tant que tel dans la mesure
ou il réunit des acteurs qui n‘ont absolument pas la méme fonction principale ou des ressources dont |'origine est
similaire.

Cette classification opérée par la comptabilité nationale est une nécessité au regard de sa mission : quantifier les
différentes opérations économiques. Le regard de I’économiste, qui cherche a analyser les phénomeéenes économiques,
est différent. Des lors, celui-ci tend davantage a regrouper les acteurs de I'économie par fonction en distinguant les
entreprises, les ménages, |'Etat, le systeme financier, les associations et le reste du monde.
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Il LES ENTREPRISES : EN QUOI SONT-ELLES DIVERSES ?

S'il existe une seule définition de ce qu’est une entreprise (A), toutes les entreprises ne se ressemblent pas. Les
entreprises sont en effet trés diverses selon la dimension (B), I'activité (C), le statut et 'objectif (D).

A. Qu’est-ce qu’une entreprise ?

Depuis 2008, 'INSEE définit I'entreprise comme « la plus petite combinaison d’unités légales qui constitue une unité
organisationnelle de production de biens et de services jouissant d’'une certaine autonomie de décision, notamment
pour l'affectation de ses ressources courantes ». On peut donc retenir trois critéres principaux pour définir
I'entreprise.

1) Lafonction principale d’une entreprise est la production marchande

Lentreprise est une organisation productive. Cela signifie qu’elle a pour fonction principale de produire c’est-a-dire

gu’elle créé des richesses. Sa production est dite marchande dans le sens ou celle-ci est vendue sur un marché a un
prix économiquement significatif (supérieur a ses colts de production).

2) Pour produire, I'entreprise combine des ressources
Pour réaliser sa production I'entreprise associe des ressources de différente nature.

e Des facteurs de production c’est-a-dire les moyens utilisés durablement pour produire. On distingue le facteur
travail qui correspond aux activités humaines nécessaires pour produire et le facteur capital (ou capital technique)
qui correspond aux biens utilisés durablement pour produire (utilisés pendant plusieurs cycles de production).

e Des consommations intermédiaires qui correspondent a toutes les ressources qui vont étre détruites ou
transformé au cours d’un cycle de production.

3) Lentreprise dispose d’une certaine autonomie de décision

Depuis 2008, I'INSEE ne comptabilise comme entreprise que les unités disposant d’une autonomie de décision.
Concrétement, I'entreprise est donc :

e soit une unité légale (entité juridique identifiée par son numéro Siren, qui peut étre un entrepreneur individuel ou
une société exercant une fonction de production) indépendante

e soit un regroupement économiquement pertinent d’unités légales appartenant a un méme groupe de sociétés.
Par exemple, le groupe Bouygues dispose de plus de 600 filiales mais constitue pour I'INSEE une seule entreprise
car ces différentes sociétés ne disposent pas d’une réelle autonomie de décision.

Document 2 : Organigramme simplifié du groupe Bouygues

Energie - Transport

(Participation : 29,3 %)

Télécommunications  Télévision Construction Routes Immobilier

T F | owstier 1B

ILE-DE-FRANCE  INRDPRSISPANCHIUROM  INTERNATIONAL CONCESSIONS
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B. Ladiversité des entreprises selon la dimension

1) Les différentes tailles d’entreprise

L'INSEE classe les entreprises selon leur dimension a partir de trois critéres :

¢ Leffectif (le nombre de salariés)

* Le chiffre d’affaires (les recettes tirées des ventes)

¢ Le total de bilan (document comptable retranscrivant tout ce que I'entreprise posséde — ses actifs — et ce qu’elle doit
— le passif).

Elle distingue alors quatre grandes catégories d’entreprises : les microentreprises (MIC), les petites et moyennes
entreprises (PME), les entreprises de taille intermédiaire (ETI) et les grandes entreprises (GE).

Document 3 : Classement des entreprises selon la taille
Effectif

Moins De10a De 250 2
de 10 salariés 249 salariés

Chiffre d’affaires Total de bilan

5 000 salariés
4 999 salariés ou plus

2 millions d’euros au plus

2 millions d’euros au plus

Plus de 2 millions d'euros
a 50 millions d’euros inclus

2 millions d’euros au plus

Plus de 2 millions d'euros

Plus de 50 millions d’euros

2 millions d’euros au plus

Plus de 2 millions d’euros

a1,5 milliard d'euros inclus & 43 millions d’euros inclus Grandes
Plus de 43 millions d’euros entreprises
2 millions d'euros au plus (GE)

Plus de 2 millions d’euros
4 43 millions d’euros inclus
Plus de 43 millions d’euros
2 2 milliards d’euros inclus
Plus de 2 milliards d’euros

Plus de 1,5 milliard d'euros

Note : le cumul des zones prunes et oranges correspond a la catégorie PME au sens de la loi de modernisation de I'économie (LME).

On peut noter que sur les 4,8 millions d’entreprises en France (dans les secteurs marchands non agricoles et non
financiers) environ 96% des entreprises sont des microentreprises. Néanmoins, celles-ci ont un poids limité dans
I’économie : elles n'emploient par exemple que 17% des salariés et ne réalisent que 13% du chiffre d’affaires des
entreprises.

Document 4 :
Caractéristiques des entreprises par catégorie en 2022

. Petites et
Entreprises de
i Grandes taille moyenpes Microentreprises
Caractéristique . . P entreprises 1 Ensemble
entreprises (GE) intermédiaire (MICRO)
(PME), hors
(ETI) . N
microentreprises
Entreprises hors activités agricoles, financiéres et d'assurances
Nombre d'entreprises 325 7 065 170 511 4 579 652 4 757 553
Nombre d'unités Iégales situées en France 27 623 74 589 324 999 4 643 322 5070 533
Effectif salarié en EQTP? (en milliers) 4 296 3861 4530 2 669 15 356
Chiffre d'affaires (en milliards d'euros) 1834 1402 1055 639 4931
Chiffre d'affaires a I'exportation (en milliards d'euros) 588 281 100 19 988
Valeur ajoutée hors taxes (en milliards d'euros) 440 345 321 256 1362
Chiffre d'affaires par salarié en EQTP? (en milliers d'euros) 427,0 363,3 232,9 239,4 3211
Immobilisations corporelles / salarié® en EQTP? (en milliers d'euros) 350,6 218,1 100,3 140,6 206,9

1. Pour les microentreprises, les ratios par salarié doivent étre interprétés avec prudence, en I'absence d'information sur le statut du chef d'entreprise et la fagon dont il se rémunére.

2. Equivalent temps plein (EQTP).

3. Les immobilisations corporelles par salari¢ et le total de bilan par salarié sont calculés, non sur I'ensemble des entreprises, mais sur celles ayant des obligations déclaratives sur le bilan.
Lecture : en 2022, le chiffre d’affaires a I'exportation réalisé par les 7 065 entreprises de taille intermédiaire est de 281 milliards d'euros.

Champ : France, entreprises des secteurs marchands non agricoles et non financiers.

Source : Insee, Esane.

2) Comment une entreprise grandit-elle ?

La taille d’une entreprise s’accroit par un processus de concentration. Ce processus aboutit au cours du temps au
contréle d’une part croissante du marché par une ou plusieurs entreprises.
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Le processus de concentration peut se réaliser de différentes maniéres :
e Par croissance interne lorsque I'entreprise crée en son sein de nouvelles capacités de production (par exemple,

Amazon augmente la taille de I'entrepot)

e Par croissance externe lorsque I'entreprise s’agrandit par regroupement avec d’autres entreprises préexistantes.
Par exemple, en janvier 2021, la fusion des groupes automobiles Peugeot et Fiat-Chrysler a donné naissance au

groupe Stellantis.

Par ailleurs, on distingue trois grandes formes de concentration selon I'objectif poursuivi :

e La concentration horizontale = forme de concentration qui réunit des entreprises fabriquant un méme produit ou
groupe de produits (par exemple Peugeot et Fiat-Chrysler). Plus simplement, cela regroupe des entreprises qui se
trouvent au méme stade du processus productif. Uobjectif central est de bénéficier des économies d’échelle c’est-
a-dire d’une baisse du colt moyen lié a un plus grand volume de production.

e Laconcentration verticale = forme de concentration qui réunit des entreprises intervenant a des stades différents
de la fabrication d’un produit ou d’un groupe de produits. Elle peut se développer en direction de I'amont, vers les
sources d’approvisionnement, ou en direction de I'aval, vers les débouchés. L'objectif central est de sécuriser les
approvisionnements et les débouchés ou encore de protéger sa technologie. Cette stratégie de concentration a
connu un nouvel essor, en particulier suite a la crise de la Covid-19 qui a replacé la sécurisation des
approvisionnements au coeur des préoccupations des entreprises. Citons, par exemple, I'achat de plantations
d’hévéas en Afrique de I’'Ouest par Michelin ou les récents investissements de Tesla dans les mines de Nickel en

Nouvelle-Calédonie.

e La concentration conglomérale = forme de concentration qui réunit des entreprises exercant des activités tres
différentes (exemple : Bouygues). Lobjectif principal est de réduire les risques en les diversifiant. Cette stratégie a
surtout été mise en ceuvre dans les années 1960-1970. Depuis les années 1980, les groupes industriels ont plutot

tendance a se recentrer sur leur cceur de métier.

Il est également d’usage de distinguer la concentration technique (augmentation de la taille de certains
établissements), la concentration économique (augmentation du nombre d’établissements) et la concentration
financiere (entreprises juridiqguement indépendantes souvent regroupées sous la banniere d’une société financiére,
appelée holding, qui ne produit pas de biens et de services mais qui possede des actions d’autres sociétés et qui les

gere dans l'objectif de maximiser la valeur boursiére).

Document 5 :

F es de -
ormes ae Définition
concentration

Technique Augmentation
de la surface de
production (nombre
de machines et de
travailleurs).

Economique Augmentation
de la taille des
entreprises en
tant qu'entités
juridiques.

Financiére Hausse de prise
de participation
financiére
de certains
propriétaires.

Objectifs/Modalités

Favoriser les
économies d'échelle
et avoirune

taille suffisante
pourrésisterala
concurrence.

Croissance interne :
création de nouvelles
activités,

Croissance externe :
prise de contréle
d'entreprises
existantes. Elle peut
étre horizontale
(méme stade de
production) verticale
(activités situées en
amont ou en aval

de la production)

ou conglomérale
(diversification
autour de secteurs
différents).

Recherche d'une plus
forte rentabilité. Cela
peut passer par la
création de holdings
quisont juridiqguement
indépendantes et dont
les participations sont
gérées par la société-
meére sans activité
productive.

Exemple

Passage au « factory
system » au détriment
de l'atelier.

Fusion entre Gdf et
Suez en 2007.
Acquisition de Kraft
Food par Heinz en 2015
(agroalimentaire) :
concentration
horizontale.

Groupe Bouygues
(construction,
immabilier, télécoms,
médias) : concentration
conglomérale.
Michelin posséde des
plantations d'hévéa au
Brésil pour produire
du caoutchouc et
fabriquer ses pneus :

concentration verticale.

La société-mére Dior
SE gére prés de 70
marques de prestige
dans le luxe, la
culture, les médias et
I'hétellerie.
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3) Ladimension internationale des FMN

On distingue également les entreprises selon leur dimension internationale ou non. On peut alors distinguer :

e Les entreprises qui exportent a I'étranger ce qui est principalement le fait des GE ou des ETI.

e Les entreprises qui possedent au moins une unité de production a I'étranger, appelée filiale, et qui forment selon
Jean-Louis Mucchielli® des FMN (firmes multinationales). Le nombre de FMN dans le monde s’éléve & prés de
83 000 aujourd’hui selon la CNUCED, possédant 800 000 filiales dont les ventes représentent pres de 30 milliards
de dollars.

C. Ladiversité des entreprises selon I'activité

1) Les secteurs d’activité

Un secteur d’activité regroupe les entreprises qui ont la méme activité principale. Depuis Colin Clark?, on distingue

généralement trois secteurs d’activité :

e Le secteur primaire concerne la collecte et I'exploitation directe de ressources naturelles (agriculture, foréts,
péche).

e Lesecteur secondaire concerne les industries de transformation des matieres premieres issues du secteur primaire
(industrie manufacturiére, batiments et travaux publics = construction)

e Le secteur tertiaire renvoie aux services (assurance, formation, recherche, administration, services a la personne,
services aux entreprises...)

Néanmoins, la classification par secteur d’activité pose probléme. En effet, les secteurs d’activités regroupent les
entreprises qui ont la méme activité principale. Or, une entreprise peut avoir son activité principale dans un secteur
mais mener par ailleurs des activités dans d’autres domaines. Le groupe Bouygues fait partie du secteur de la
construction mais a également diversifié ses activités dans les médias et la communication. Le secteur d’activité ne
renvoie donc pas a une réalité homogene.

2) Les branches d’activité

La classification par branche d’activité qui regroupe des unités de production qui exercent la méme activité (qui
produisent le méme produit). Une entreprise qui a des activités diversifiées releve donc de plusieurs branches
(Bouygues encore une fois).

En France, la branche aujourd’hui la plus importante est celle des services principalement marchands.

3) Lesfiliéres d’activité

Une filiere d’activité est formée d’'un ensemble d’activités complémentaires liées entre elles par des opérations d’achat

et de vente. Ces activités contribuent a une production finale. Cette chaine peut étre décomposée en segments qui
vont de I'extraction des matiéres premieres en amont jusqu’a la distribution et les services liés en aval.

On peut l'illustrer en prenant I'exemple de la filiere automobile :

e Le volet amont de la filiere automobile rassemble les constructeurs de véhicules légers, les équipementiers et
fournisseurs, ainsi que de nombreux sous-traitants appartenant a des secteurs tres divers (mécanique, plasturgie,
caoutchouc, électronique). Elle comprend également les constructeurs de véhicules industriels (camions, bus et
autocars), ainsi que les carrossiers. Ce volet amont de la filiere comprend plus de 4 000 sites industriels et emploie
plus de 350 000 salariés en France (hors intérimaires). |l a représenté une production de 1,5 millions véhicules
légers (2023), une valeur d’exportation de pres de 50 milliards d’euros (2022), et une part de 16% du chiffre
d’affaires de I'industrie manufacturiére francaise (2022).

e Levolet aval de lafiliere comprend les entreprises de services qui représentent un éco systeme de grands groupes,
d’ETI, de PME, TPE et start-ups particulierement dense. Ce secteur se structure autour de cing principaux péles
métiers : 1/ le commerce, les services et la distribution (véhicules et carburants), 2/ le contréle, la maintenance, la
carrosserie et la réparation, 3/ les acteurs de la mobilité partagée, les startups de la mobilité et le stationnement,
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4/ I'’éducation et la sécurité routiére et 5/ I'économie circulaire et le recyclage. Il représente 170 000 entreprises et
plus de 500 000 actifs, salariés et indépendants.

e Lafiliere automobile comprend également de nombreux acteurs de la R&D, notamment les pbles de compétitivité,
les instituts de recherche technologique (IRT), les instituts pour la transition écologiques (ITE), comme Védécom
pour la mobilité, et les grands organismes de la recherche publique, comme I'IFPEN, le CEA, le CNRS et les
universités. Mobilians et la filiere des services ont par ailleurs développé un accélérateur de référence sur le plan
européen dans le cadre de Station F, le « Moove Lab », dans le but d’encourager la diffusion de I'innovation dans
son écosysteme.

D. Ladiversité des entreprises selon le statut et l'objectif

1) Entreprises publiques / Entreprises privées

Les entreprises peuvent avoir le statut d’entreprise privée ou d’entreprise publique :

e Les entreprises privées sont possédées par un ou plusieurs propriétaire(s) privé(s) qui ont investi les capitaux
nécessaires a leur création. On peut citer de nombreux exemples : Bouygues, Total, U'Oréal mais aussi un
restaurant, une épicerie, etc.

e Les entreprises publiques sont placées sous le contrdle de I'Etat (ou d’une collectivité publique) qui y exerce une
influence dominante grace a ses prises de participation. En 2023, |'Etat est actionnaire majoritaire de 85 sociétés.
Il exerce un controle direct ou indirect sur plus de 1700 sociétés (par exemple : la SNCF, TV et Radio France, etc.).
Les trois entités qui composent « I'Etat actionnaire » sont I’Agence des participations de I'Etat (APE), la caisse des
dépots et consignations et BPIFrance.

Il faut noter que le statut d’entreprise privée ou publique peut changer dans un sens ou dans lI'autre.

e lorsque, a la suite d’'une décision politique, I'Etat s’approprie une entreprise privée, on parle de
nationalisation. La nationalisation peut étre opérée par confiscation du capital social (cas de Renault
sanctionné ala Libération pour collaboration avec I'Allemagne nazie) ou par rachat par I’Etat des titres possédés
par les actionnaires (cas d’EDF en 2022). La nationalisation d’une entreprise peut étre totale ou partielle.

e Alinverse, lorsqu’une entreprise publique devient une entreprise privée, on parle de privatisation (cas de la
Frangaise des Jeux en 2018).

Historiqguement :

e llyaeuau cours du XXe siécle, plusieurs vagues de nationalisations :

e Dansl’entre-deux-guerres : usines d'armement, de construction aéronautique et de transport (par exemple
la SNCF créée en 1937)

e Aulendemain de la Seconde Guerre mondiale (par exemple Renault ou la Banque de France)

e Alarrivée du gouvernement socialiste en 1981 et 1982 : 36 banques et 5 cing groupes industriels (Saint-
Gobain, Rhone Poulenc et Thomson)

e Alinverse, a partir des années 1980, on a plutot assisté a plusieurs vagues de privatisations en France jusqu’en
2007, sur le modele des pays anglo-saxons. La premiere a eu lieu entre 1986 et 1988 (Saint-Gobain, TF1, etc.) et la
deuxieme s’est déroulée entre 1993 et 1997 (BNP, Rhéne-Poulenc, Elf-Aquitaine...). Entre 1997 et 2007, elles se
poursuivent sur un rythme plus lent avec des privatisations partielles moins médiatiques.

e La crise de 2007 puis la crise Covid se sont traduites par de nouvelles nationalisations partielles et temporaires

pour amortir les chocs ou méme totales pour des raisons stratégiques (exemple d’EDF).

Les nationalisations et privatisations font I'objet de débats intenses :

¢ Pour les partisans des nationalisations, I'Etat entrepreneur peut mieux réguler l'activité économique en particulier
dans des secteurs jugés stratégiques (banque, armement, nucléaire...). Cela lui permet également de controler
certaines restructurations industrielles et de garantir des services de qualité a des prix identiques pour tous les usagers
(électricité, gaz...).

* Mais le réle des entreprises publiques dans I'économie est souvent contesté. D’abord, parce qu’elles sont accusées
de ne pas avoir le méme souci de rentabilité que le secteur privé, leur capital étant garanti par I’Etat. A 'inverse, les
privatisations constituent des ressources exceptionnelles pour I'Etat. Ensuite, parce qu’elles disposent souvent d’une
position dominante ce qui nuit a la concurrence et in fine aux consommateurs qui accedent a des produits plus chers.
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2) Les différents statuts juridiques

Au sein des entreprises privées, il faut également distinguer les entreprises selon leur statut juridique. Le statut

juridique permet de déterminer le nombre de propriétaire, le montant minimal de capital pour créer I'entreprise, mais

aussi les contraintes juridiques de I'entreprise, notamment la responsabilité des propriétaires en cas de faillite. On
distingue traditionnellement :

o Lentreprise individuelle qui n‘appartient qu’a un seul propriétaire qui a apporté les capitaux et qui dirige
I'entreprise. C’est souvent le cas des artisans, commercants, professions libérales et des exploitants agricoles. Dans
I'écrasante majorité des cas, le patrimoine de la personne et celui de l'entreprise sont confondus et la
responsabilité du propriétaire est illimitée : son patrimoine peut étre vendu pour rembourser les dettes de
I'entreprise. Depuis 1985, en France, existe le statut d’entreprise unipersonnelle a responsabilité limitée (EURL)
dans lequel la responsabilité de I'entrepreneur est limité a ses apports.

e Lasociété qui appartient a plusieurs propriétaires. Au sein des sociétés on distingue :

o La société de personnes formée par plusieurs associés qui participent le plus souvent a la gestion de
I'entreprise et qui sont, pour la plupart, responsables solidairement des dettes de I'entreprise sur leurs
patrimoines personnels. Lunanimité est exigée pour les décisions importantes et les parts ne sont pas
cessibles sans I'accord de tous les autres associés.

o Lasociété de capitaux formée par plusieurs propriétaires dont la responsabilité est limitée a leur apport.
La société anonyme (SA) est aujourd’hui la plus connue des sociétés de capitaux méme si la forme
majoritaire est la SAS (société par action simplifiée). Au sein d’'une SA, les propriétaires sont appelés des
actionnaires qui détiennent des actions (des parts du capital de I'entreprise) librement cessibles. Les
assemblées générales des actionnaires permettent de distinguer par un vote les représentants des
actionnaires chargés de surveiller la gestion (le conseil d’administration) et les dirigeants de la société qui
ont en charge la gestion (le président-directeur général ou PDG). Les actions des plus grandes entreprises
sont généralement cotées en Bourse (le CAC 40 pour les 40 premiéres).

Document 6 : tableau comparatif de cing statuts juridiques

3)

Eatioprise EURL SARL SAS SA
individuelle
. > Deux associés minimum - 2 au minimum
Nombre d'associés Aucun Un associé unique 100 matkeiar Un ou plusieurs associés 7 o A Do Tab
socibtés cotéos
Hontant libre Montant libre
. : Sans objet 20% des fonds & verser 20% des fonds & verser
Capital social y 4 wfulstamse nt fok -
pl (pas de notion de capital) 4 la création, le reste 4 la création, le reste LOTURERE B 37.000 Suros Tasan
dans les cing années sulvantes | dans les cing années suivantes
Le gérant (personne physique). | Le ou les gérants (personnes Les associés. Seule obligation Le conseRl & adininistration
. " . 5 - < i 0N,
Direction L'entreprencur qui peut dtre soit Uassocié physiques). associés ou tiers | NOMMer un président, personne %33 18. b
unique. soit un tiers désignés par los associés physique ou morale, -
associé ou non
Lo gérant Ses peirvolrs scot Le gérant pour La gestion Le directeur assure La gestion
: o : s .. | courante, L'assemblée générale ; lidienne. L'assemblée
Prises de décisions L'entrepreneur limités sl n'est pas 'associé vy e o Le ou les associés s
ke pour générale approuve les
certaines décisions importantes comptes ot les décisions
Responsable des dettes
sur ses biens personnelsissu
Limitée aux apports, sauf Limitée aux apports, sauf
— sa résidence principale) sauf s
Responsabilité du - déclaration dinsaisissabilité responsabilité civile et responsabilité civile et Limitée aux apports pour los Limitée aux apports, sauf
dirigeant devant nolaire pour protiger pénale en cas de pénale en cas do associés et les actionnaires en cas de faute de gestion
2 ¥ faule de gestion 4
ses bitis fonciers oe faute de gesticn
~choix du régime de L EIRL

Source : Tableau comparatif in L'Express L'entreprise, 2014.

Les différents objectifs des entreprises

La théorie microéconomique néoclassique s’est développée autour de I’hypothése que I'entreprise poursuivait un
unique objectif : la maximisation du profit.
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En plus de cela, certaines entreprises se donnent aujourd’hui explicitement comme objectif de contribuer positivement

a la société ou a I'environnement. Depuis 2019, la loi PACTE (relative a la croissance et a la transformation des

entreprises) a introduit la qualité de société a mission. La qualité de « société a mission » est une qualité attribuée aux

sociétés qui intégrent des objectifs sociaux et/ou environnementaux dans leurs statuts et ajustent leur mode de

fonctionnement pour garantir leur atteinte. La société a mission est une qualité et non une nouvelle catégorie juridique.

Il n'est donc pas nécessaire de changer de forme juridique pour devenir une société a mission. Pour obtenir la qualité

de « société a mission », les statuts de la société intéressée doivent préciser les 3 éléments suivants :

e Une « raison d'étre », c'est-a-dire un engagement destiné a guider la société dans son orientation économique

e Un ou plusieurs objectifs sociaux et environnementaux que la société se donne pour mission de poursuivre dans
le cadre de son activité

e Comment elle souhaite assurer le suivi de I'exécution de sa mission. Pour assurer ce suivi, la société doit mettre
en place un comité de mission qui doit présenter annuellement un rapport a I'assemblée générale des associés.

A noter que les sociétés a mission doivent se soumettre a des contréles effectués par un organisme tiers indépendant

(OTI) référencé accrédité.

Selon le 8¢ portrait des sociétés a mission, le nombre d’entreprises a mission a plus que triplé en 3 ans, quasiment
doublé en 2 ans, et présente une croissance sur 1 an identique a 2023 pour atteindre 1 961 sociétés a mission en 2024.
Le nombre de salariés qui travaillent dans une société a mission ou dans un groupe dont la maison-mere est une société
a mission a franchi le seuil symbolique de 1 000 000. On peut donner I'exemple de I'entreprise Unbottled créée en
2021.

Document 7 : La société a mission Unbottled

UNBOTTLED

Produits de beauté solides et sans plastique

B Asison

wmnmm}dﬁm

Créde en 202 sous forme de SAS[EASU
Sociét & mission dep.is ke 28/07/20

2 solariés en 2021
hittpec] funbottied co

A & four: 20 ol 2023

ACTIVITE

UNBOTTLED est wne mangue d
bouteilles, ke plostique et les produits chimiques en mains.

RAISON D'ETRE

Lo roison af étre de lo societé est de iberer bes solles de boin du plastique

its de beaute solides. Les bénéfices des produits sont les mémes gue les produits en

OBJECTIFS

Concevor
Informer de moniére

Accompagner se
Weiller 4 Fégquik t faw
Fadoptation des iewu de trovail et forgonisation d'octions internes de sensibilisotion @ lo protection de Fenvironnement.
= Soutenir des nitiotives de profection de Fenvironnement, visont notormment lo Jutk
engendre.

COMITE DE MISSION

Référant de mismon, mondat & durée indétenmings.

contre le plostique & usoge unique et la pollution qu'elle
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Ill.  LES MENAGES : COMMENT UTILISENT-ILS LEURS REVENUS ?

Les ménages sont un autre acteur de I'économie important qu’il s’agira de caractériser (A). Grace a leurs revenus (B),
ils consomment (C). Néanmoins, tous les ménages ne sont pas dans la méme situation : il y a de fortes inégalités de
revenus en particulier entre ménages (D).

A. Qu’est-ce qu’un ménage ?
1) Définition
Au sens économique, un ménage regroupe I'ensemble des occupants d’une résidence principale, qu’ils aient ou non
des liens de parenté. Un ménage peut étre composé d’une seule personne ou d’un grand nombre de personnes
(ménages collectifs). Il faut distinguer cette notion de celle de la famille. Pour ses enquétes, I'INSEE retient également
le fait que les membres du ménage doivent avoir un budget commun.
2) Les caractéristiques des ménages et leur évolution
En 2022, la France hors Mayotte compte 30,9 millions de ménages. lls sont constitués en moyenne de 2,15 personnes
partageant le méme logement. Les ménages sont de plus en plus petits car les unions sont plus fragiles et la population

vieillit. Ainsi, en 2022, 38,4 % des ménages sont constitués d’une seule personne, contre 27,0 % en 1990.

Document 8 : Les caractéristiques des ménages

Taille des ménages i ° Ménages selon la structure familiale (i o
nombre moyen de personnes 1990 | 2022
35
O
3.0
P S
25
Couple
20 sans enfant I
Couple
1,5 avec enfant(s) I
Famille
1.0 monoparentale  |INNEEEEG
Ménages
0.5 complexes [
00 0 10 20 30 40
1968 1975 1982 1880 1889 2006 2011 2016 2022 en %

Champ : France hors Mayotte, population des ménages.
Source : INSEE, Recensement de la population

B. Lesrevenus des ménages

1) Qu'est-ce qu’un revenu ?

Selon John Hicks®, le revenu d’un individu désigne ce qu’il peut consommer au cours d’une période de temps sans
entamer la valeur de son patrimoine. Le revenu est donc un flux.

2) Les différents revenus des ménages
Les revenus des ménages sont divers.
e Les ménages percoivent des revenus primaires en contrepartie de leur contribution a I'activité productive.

o Les revenus du travail sont la contrepartie monétaire d’un travail. Dans nos sociétés ou le salariat est
majoritaire, le principal revenu de I'activité productive est le salaire.
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o Les revenus du capital ou de la propriété sont la contrepartie monétaire de la possession d’un actif (réel
ou financier). La possession d’un actif permet en effet a un individu d’obtenir des revenus qui peuvent
prendre des formes variées (intéréts, dividendes, loyers, etc.).

o Les revenus mixtes sont la contrepartie d’'un apport en travail et en capital des travailleurs indépendants.
Comme il est difficile de distinguer I'apport en travail et en capital, on parle dans ce cas de revenus mixtes
(bénéfices, honoraires...).

e Les ménages percoivent également des revenus secondaires ou revenus de transfert ou encore des prestations
sociales. lls correspondent aux revenus qui sont la contrepartie de droits reconnus par la société et qui sont versés
par I’Etat.

3) Lerevenu disponible brut, le niveau de vie et le pouvoir d’achat

Le revenu disponible brut (RDB) correspond au revenu dont disposent réellement les ménages pour consommer et

épargner. Pour cela, on additionne tous les revenus primaires d’'un ménage, on ajoute ses revenus de transfert mais on

enleve les prélévements obligatoires (impots et cotisations sociales) qu’il verse.

Document 9 : le calcul du RDB d’un ménage

Ménages =
ensemble des personnes d'un méme foyer
formant une unité de consommation

/r Revenus primaires : \ /Revenus de transfert :\

« dassurance : chimage,

» d'activité (salaires, retraite, maladie.
traitements, primes...}, —.| » d"assistance : RMI, bourses,
» de la propriéte (dividendes, | * { allocations handicapés...
loyers, plus-values_.),

» mixtes (revenus des
travailleurs independants_.).

Financés par les cotisations
sociales pour I'assurance
et les impots, et taxes

\\ —/‘O pour la partie assistance. _‘/

[ Préléevements obligatoires ]

(impots, taxes et cotisations sociales)

@

[ Revenu disponible brut ]

Consommation Epargne

Pour tenir compte de la composition des ménages et opérer des comparaisons, I'INSEE calcule le niveau de vie. Pour
cela, il divise le RDB du ménage par le nombre d’unités de consommation (UC). Les unités de consommation sont
généralement calculées selon I'échelle d’équivalence de 'OCDE qui attribue 1 unité de consommation au premier
adulte, 0,5 aux autres personnes de 14 ans ou plus et 0,3 aux enfants de moins de 14 ans. Par construction, tous les
individus composant le ménage ont alors le méme niveau de vie.

Pour analyser le pouvoir d’achat d’un ménage, il faut alors tenir compte non seulement de ses revenus mais aussi du

niveau des prix. Linflation (augmentation générale et durable des prix) de ces derniéres années (en particulier en 2022
et 2023) a par exemple affecté la capacité des ménages a acquérir des biens et services, a revenu égal.
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C. Laconsommation des ménages

1) Lafonction principale des ménages est de consommer

Grace a leur RDB, les ménages consomment, ce qui représente leur fonction principale. La consommation des ménages
vise a satisfaire directement leurs besoins c’est pourquoi on parle de consommation finale. Le terme de besoin est ici
a entendre dans un sens large et, selon les travaux du psychologue américain Abraham Maslow®, les besoins sont
hiérarchisés ce qu’il représente dans sa pyramide des besoins.

Document 10 : La pyramide des besoins d’Abraham Maslow

BESOINS DE REALISATION DE SOI

s'accomplir pleinement intérieurement, sépanouir, trouver sa
: vocation profonde, devenir un expert dans son domaine.

se sentir reconnu, étre aimé, étre valorisé et étre accepté
par les autres, sans jugement de personnes ou de valeurs.

BESOINS DAPPARTENANCE

sensation profonde d'appartenir  un groupe, & une
famile ou de faire partie d'un ensemble d'individus,
reconnaissance de son statut social...

g—« BESOINS DE SECURITE

séeurité psychique et physique, séeurité fi-
A S nanciére ou d'emploi, sécurité environne-
mentale, logement confortable...

# BESOINS PHYSIOLOGIQUES
se nourrir, boire, dormir, marcher,

- % se laver, respirer, éliminer, avoir
des relations sexuelles...

Notons néanmoins que les ménages réalisent d’autres opérations économiques :
e |Is épargnent la partie de leur revenu qui n’est pas consommée
e lIs investissent principalement lorsqu’ils acquierent des biens immobiliers.

2) L'évolution de la structure de la consommation des ménages

Depuis 60 ans, les ménages frangais consomment un peu plus chaque année si bien qu’aujourd’hui le volume annuel
de leurs dépenses de consommation est nettement plus élevé qu’en 1964 et atteint 1 527,5 milliards d’euros.

Cette progression globale recouvre de profonds changements entre les différents postes de consommation : les parts
réservées a I'alimentation et a I’habillement se sont réduites au profit notamment des transports et du logement. Ce
dernier est aujourd’hui le principal poste de dépenses des ménages (31,6 % en 2024).

Document 11 :

Dépense de consommation des i o
ménages par fonction

1964 [ 2024

Logement, chauffage,

. . . éclairage’
Alimentation, boissons, tabac  Ee——

Autres biens et services®

. Transports
Communications, loisirs,

R ) culture
Hotels, cafés, restaurants

Sante g
Habillement et chaussures g
]
0

Education
5 10 15 20 25 30 35

en %

Champ : France. Source : Insee, comptes nationaux, base 2020
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Ceci est partiellement conforme aux analyses de I'économiste et statisticien allemand Ernst Engel qui, a partir de
I'observation du budget de 153 familles franco-belges, avait abouti a la formulation de lois empiriques en 1857

3)

La premiére loi d’Engel, affirme que « la part des dépenses affectées aux besoins alimentaires est d’autant plus
faible que le revenu est grand »
Les autres lois d’Engel mettent en évidence les relations suivantes :
o laproportion allouée au logement, a I’'habillement, a I'éclairage et au chauffage reste constante en fonction
du revenu
o la proportion allouée aux autres dépenses (santé, éducation, loisirs, produits de luxe) augmente si le
revenu augmente et inversement

Les caractéristiques contemporaines de la consommation des ménages

Une part importante de la consommation des ménages en France est « socialisée » au sens ou elle est prise en
charge, au moins en partie, par la collectivité. Il s’agit des dépenses d’éducation et de santé pour |'essentiel mais
aussi de dépenses concernant d’autres secteurs (culture, logement, etc.) dont les bénéficiaires sont clairement
identifiés mais prises en charge par |'Etat. Elle est mesurée par la comptabilité nationale comme dépense de
consommation individualisable des APU. Cela releve d’un choix de société qui fait I'objet de débats importants.

Document 12 :

Consommation effective des i o
ménages en 2024

EE Dépense de consommation des ménages
Dépense de consemmation finale individualisable des APU’

Dépense de consommation finale individualisable des ISBLSM?

an %

Source : Insee, comptes nationaux 2020

Environ 1/3 du RDB des ménages concerne des dépenses pré-engagées c’'est-a-dire réalisées dans le cadre d'un
contrat difficilement renégociable a court terme (loyer, eau, énergie, services de télécommunications, assurances,
etc.). Les dépenses de logement, d'eau et d'énergie, constituent plus des trois quarts des dépenses pré-engagées.

Document 13 :

Figure 2 - Part des dépenses pré-engagées dans le revenu disponible brut

= Dépenses pré-engagées =
= Dépenses liées au logement
—— Assurances (hors assurance-vie) et services financiers

Services d'information et de communication

ent%

e

1960 1970 1980

Lecture : En 2023, les dépenses pré-engagées représentent 30,4 % du revenu disponible brut.
La plus grande partie de ces dépenses sont celles liées au logement (22,8 % du revenu
disponible brut).

Champ : France.
Source : Insee, comptes nationaux, base 2020.
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e Les dépenses liées aux technologies, contenus et supports de I'information (TCSI) ont été multipliées par 8,4 en
volume depuis 1990. Le rythme de croissance a été particulierement élevé entre 2000 et 2010, porté par la
diffusion massive des biens électroniques (ordinateurs, téléphones portables) et des services de
télécommunication associés. En 2023, plus de 8 ménages sur 10 sont équipés d’un micro-ordinateur. Les formes
de vente évoluent également : en 2024, 73 % des individus de 15 ans ou plus ont réalisé un achat sur internet au
cours des 12 derniers mois contre 56 % dix ans plus t6t.

Document 14 :

Evolution de la dépense de i ° Achat sur Internet selon I'dge i °
consommation des ménages en
technologies, contenus et supports
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Source : Insee, comptes nationaux base 2020 et enquétes TIC auprés des ménages

e Dans leurs déclarations les ménages se montrent de plus en plus soucieux du lien entre leur consommation et
I'impact sur la santé et/ou I'environnement. Selon I'édition 2023 du barométre GreenFlex-ADEME, 78 % des
personnes interrogées déclarent agir en faveur d’'une consommation durable : adoption de régimes moins carnés,
rejet des produits potentiellement nocifs pour la santé...

D. Des ménages aux revenus inégaux

1) Des inégalités plurielles et cumulatives

Le sociologue Nicolas Duvoux’ définit les inégalités comme des différences entre individus ou groupes d’individus se
traduisant par des avantages ou des désavantages établissant une hiérarchie. Autrement dit, les inégalités ne sont pas
de simples différences : elles portent sur des ressources socialement valorisées. Elles induisent un traitement inégal
entre des groupes dominants et des groupes dominés.

Les inégalités sont plurielles. On peut distinguer :

o Lesinégalités économiques quirecouvrent principalement les inégalités de revenus et les inégalités de patrimoine.

e Les inégalités sociales qui recouvrent les inégalités non économiques (inégalités scolaires, inégalités culturelles,
inégalités de santé, inégalité d’accés au pouvoir, etc.).

Les inégalités sont cumulatives c’est-a-dire qu’elles « font systéme » comme I|’écrivent les sociologues Alain Bihr et
Roland Pfefferkorn® : « Ce qu’il faut tenter de mettre en ceuvre, c’est une approche systémique des inégalités sociales :
une approche qui mette précisément en évidence leur caractére de systeme. [...] Ainsi, les inégalités sociales face a la
maladie et la mort renvoient-elles, quant a leurs déterminants, aux inégalités de conditions de travail, mais aussi a
celles entre revenus, entre niveaux de formation scolaire, entre conditions de logement, entre usages du temps libre,
etc., qui déterminent notamment le recours au systéme de soins. Inversement, des inégalités dans les conditions de
logement entrainent non seulement des inégalités face a la santé mais encore face a I'emploi, face aux équipements
collectifs et aux services publics, face aux loisirs, etc. [...] La plupart de ces interactions provoquent des processus
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cumulatifs. Ainsi, pour nous en tenir aux exemples précédents, les personnes les plus démunies sont aussi
fréquemment celles dont I'état de santé laisse le plus a désirer et celles dont I'emploi est le plus précaire et le plus mal
rémunéré. Autrement dit, étre victime d’une inégalité sociale déterminée accroit le risque d’étre victime d’autres
inégalités sociales. ». Et ces désavantages sont cumulatifs aussi bien dans le parcours de vie d’une personne qu’entre
générations. Par exemple, les enfants de milieux populaires sont économiquement, culturellement et socialement
désavantagés dans la compétition scolaire en comparaison avec les enfants de milieux favorisés. Ainsi, les catégories
favorisées voient leurs avantages s’additionner et a I'opposé, les désavantages des classes populaires se renforcent.

2) Comment rendre compte des inégalités de revenus ?
Il existe différents instruments pour rendre compte des inégalités de revenus.

e Pour élaborer des indicateurs de dispersion, il est possible de partager la population d’'une société donnée en
tranches, c’est-a-dire en « quantiles ». Les quintiles désignent des tranches de 20 %, les quartiles de 25 %, les
déciles de 10 % et les centiles de 1 %. Pour une distribution de salaires par exemple, le premier décile (D1) est le
salaire au-dessous duquel se situent les 10 % des salaires les plus faibles ; le cinquiéme décile (D5) est la médiane
et le dernier décile (D9) est le salaire au-dessous duquel se situent 90 % des salaires les moins élevés, ou pour le
dire autrement, le salaire au-dessus duquel se situent les 10 % des salaires les plus élevés. On peut alors calculer
des écarts ou des rapports interdéciles : le rapport D9/D1 met en évidence I'écart entre le haut et le bas de la
distribution ; le rapport D9/D5 compare le haut de la distribution a la valeur médiane ; le rapport D5/D1 compare
la médiane au bas de la distribution. Plus le rapport est élevé, plus les inégalités sont fortes.

Document 15 :
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3. On peut classer beaucoup de choses, par exemple des durées de scalarite.

Source : Observatoire des inégalités

e Lacourbedelorenz:Lacourbe de Lorenz est la représentation graphique de la fonction du degré de concentration
d’une variable dans une population. Elle associe, en abscisse, les effectifs cumulés de la population (en %) et, en
ordonnée, les effectifs cumulés croissants de la variable dont on étudie la distribution (en %). La bissectrice
représente la distribution parfaitement égalitaire (équirépartition) ; plus la concentration réelle s’en éloigne, plus
la distribution de la variable est inégalitaire.
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Document 16 :

Courbe de Lorenz
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e Le coefficient de Gini : L'indice de Gini est calculé a partir de la courbe de Lorenz. Concrétement: A / (A + B). |l
varie entre 0 (égalité parfaite) et 1 (inégalité extréme). L'inégalité est d'autant plus forte que I'indice de Gini est

proche de 1.

e Letop 1% : C'est la part du revenu ou du patrimoine détenue par le 1 % des individus les mieux dotés. C’est le
pourcentage le plus utilisé pour mettre en évidence les inégalités mais, en réalité, on peut utiliser tous les types
de pourcentage pour en rendre compte.

3) Quelques données sur les inégalités de revenus entre ménages

En 2023, en France métropolitaine, le niveau de vie médian de la population s’éleve a 25 760 euros annuels. |
correspond a un revenu disponible de 2 147 euros par mois pour une personne seule et de 4 508 euros par mois pour
un couple avec deux enfants de moins de 14 ans. Les 10 % de personnes les plus modestes ont un niveau de vie inférieur
a 13 460 euros. Les 10 % les plus aisées ont un niveau de vie au moins 3,5 fois supérieur a celui des 10% les plus
modestes, au-dela de 46 960 euros. Lindice de Gini, indicateur d'inégalités de niveaux de vie, augmente (0,297) en

2023.

Les niveaux de vie different aussi selon la configuration familiale. Ne bénéficiant des revenus d’activité ou de
remplacement que d’un seul parent, les familles monoparentales disposent du niveau de vie médian le plus faible
(18 610 euros). Il est bien plus élevé pour les couples sans enfant (32 600 euros).

Niveau de vie médian selon le type i o
de ménage en 2023

Moins de 65 ans -

Personnes seules
Moins de 65 ans -

Familles monoparentales
Tolns B 66 ans -
Couples sans enfant
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- Cguples avec e\\fam(s)
5 ans ou plus - Pefsonnes seules ou

familles monoparentales
65 ans ou plus - Couples
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Document 17 :

Distribution des niveaux de vie i
en 2023
5%
des persannes
oncplus de
58870 €
50 % e
10% = Lt

des personnes
ant moins de

13460 €

25760 €

° Champ : France métropolitaine,

personnes vivant dans un logement
ordinaire, dans un ménage dont le
revenu déclaré est positif ou nul et dont
la personne de référence n’est pas
étudiante.

Sources : Insee-DGFiP-Cnaf-Cnav-
CCMSA, enquéte Revenus fiscaux
et sociaux.
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V. L'ETAT : COMMENT ET POURQUOI INTERVIENT-IL DANS 'ECONOMIE ?

L'Etat est un acteur non moins incontournable dans nos économies : on parle de la « main visible » de I'Etat en
opposition a la « main invisible » du marché et en référence a la métaphore d’Adam Smith®. Aprés avoir cerné les
contours de ce que l'on appelle communément I’Etat (A), il conviendra d’expliquer pourquoi I’Etat intervient dans nos
économies aujourd’hui (B) mais aussi comment a évolué son rdle (C) et pour quelles raisons (D).

A. Qu’est-ce que I’Etat ?

1) LUEtatau sens large

Au sens large, I'Etat peut étre utilisé comme synonyme de pouvoirs publics. Pour les comptables nationaux, il
correspond a l’ensemble des administrations publiques (APU). Autrement dit, c’est I'ensemble des unités
institutionnelles dont la fonction principale est de réaliser une production non marchande (fournie gratuitement ou
quasi-gratuitement a la population) et d’effectuer des opérations de redistribution du revenu. Pour cela, I'Etat dispose
de ressources qui proviennent majoritairement des prélevements obligatoires (ensemble des versements exigés des
agents économiques et versés aux administrations publiques). En leur sein, on distingue les imp6ts et taxes qui assurent
principalement le financement des services des administrations centrales et locales et les cotisations sociales dédiées
au financement de la protection sociale.

2) LEtat au sens strict

Il existe trois types d’APU :

e Les administrations publiques centrales (APUC) qui désignent :

o LEtat central qui regroupe les fonctions du pouvoir exécutif, législatif et judiciaire (ministeres). Certains
services assurent le relai sur le plan local des décisions prises par I'Etat central (préfecture, rectorat,
agences régionales de santé, etc.).

o Lesorganismes divers d’administration centrale (ODAC) qui regroupent des agences nationales qui ont une
mission de service public c’est-a-dire dont l'objectif est de satisfaire un besoin d’intérét général (le CNRS,
France Travail, Météo France, etc.).

e Les administrations publiques locales (APUL) qui rassemblent :

o Lensemble des collectivités territoriales. On recense trois niveaux de collectivités dont les compétences
sont spécifiques : les communes et groupements de communes, les départements et les régions.

o Les organismes divers d’administration locale (ODAL) dont les compétences administratives sont locales
qui regroupent des établissements publics locaux comme les créches, les centres communaux d’action
sociale mais aussi les écoles, les colléges et les lycées ou des organismes d’action territorialisée (chambre
de commerce et d’industrie, agence de l'eau, etc.).

De nombreuses lois de décentralisation depuis 1982 ont élargi progressivement les compétences des administrations

publiques locales. En contrepartie, elles recoivent des compensations financiéeres de la part de |'Etat central.

e Les administrations de sécurité sociale (ASSO) regroupent les hopitaux ainsi que I'ensemble des organismes ayant
en charge la protection sociale c’est-a-dire la couverture contre les risques sociaux qui compromettent la capacité
des individus a assurer eux-mémes leur indépendance sociale et qui font I'objet d’'une prise en charge collective
(maladie, vieillesse, accident du travail, maternité, chomage).

Au sens strict, I'Etat ne désigne ainsi que les administrations publiques centrales (APUC).

B. Les fonctions économiques de I’Etat et ses modalités d’action

1) Les trois fonctions économiques de I’Etat de Musgrave

l’économiste américain Richard Musgrave!® a mis en évidence que I’Etat assure aujourd’hui trois principales fonctions
économiques :
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e Une fonction d’allocation qui renvoie a I'idée d’un Etat planificateur ou producteur, qui agit directement ou
indirectement sur les richesses produites par I'économie. Lobjectif de I'Etat est alors d’orienter I'économie vers
certains types de productions plutét que d’autres et de remédier aux défaillances de marché (que nous étudierons
ultérieurement).

e Une fonction de redistribution qui traduit le fait que, par ses dépenses et par ses recettes, |'Etat peut modifier la
répartition des richesses, notamment en vue de réduire les inégalités.

e Une fonction de régulation qui vise a stabiliser I'économie a court terme et contrer les périodes de ralentissement
ou de surchauffe.

2) La politique économique et ses modalités

La politique économique peut se définir comme I'ensemble des décisions prises par les pouvoirs publics dans le but
d’agir sur les variables économiques.

On distingue deux formes de politiques économiques selon son horizon temporel :

e Lapolitique conjoncturelle a pour objectif de réguler la conjoncture économique c’est-a-dire les variations de court
terme des variables macroéconomiques. Elle est dite de relance lorsqu’il s’agit de stimuler une économie en berne
ou de rigueur ou d’austérité lorsqu’il s’agit, a I'inverse, de ralentir une économie en surchauffe. Pour cela, I'Etat
dispose de deux instruments :

o La politique budgétaire : lorsque I'Etat utilise son budget (recettes et dépenses) pour agir sur la
conjoncture économique. Lorsque I'Etat baisse ses recettes et/ou augmente ses dépenses on parle de
politique budgétaire de relance et de politique budgétaire de rigueur lorsqu’il fait I'inverse.

o La politique monétaire : les actions visant a agir sur la conjoncture économique par I'intermédiaire de la
quantité de monnaie en circulation et/ou sur le taux d’intérét. Elle est dite de relance lorsque la quantité
de monnaie en circulation augmente ou le taux d’intérét baisse et de rigueur dans le cas inverse.

e La politique structurelle qui agit a long terme afin de transformer les structures de I'économie dans le but de
modifier le comportement des agents économiques (par exemple, la politique de la concurrence ou les réformes
du marché du travail).

Politique conjoncturelle et politique structurelle sont aussi parfois distinguées a partir des variables économiques
ciblées : une politique conjoncturelle vise une action rapide sur la demande globale alors qu’une politique structurelle
agit sur la croissance potentielle de I'économie.

Dans les deux cas, cette distinction est simplificatrice et ne rend pas totalement compte de la complexité des
interactions entre les mesures de politiques économiques. Par exemple, la construction d’une université peut s’inscrire
dans le cadre d’une politique de relance (politique conjoncturelle) mais elle a aussi des conséquences sur le niveau de
formation de la main-d’ceuvre et constitue un facteur d’attractivité qui s’insére dans une politique d'aménagement du
territoire (politique structurelle).

3) Les grands objectifs de la politique économique

Les objectifs de la politique économique sont souvent présentés a partir du carré magique de Nicholas Kaldor!? :
® une croissance économique soutenue

o |e plein-emploi

e une inflation faible

e |'équilibre des comptes extérieurs (entre exportations et importations)

Néanmoins, les objectifs de la politique économique ont été affecté ces dernieres années par la mondialisation, les
nouvelles technologies et I'importance croissante des questions environnementales. Dés lors, d’autres objectifs
apparaissent aujourd’hui importants tels que :

e Lasoutenabilité de la dette

e lasoutenabilité environnementale

e Llindépendance stratégique et européenne

e Linclusion économique et sociale
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Document 18 : le « carré magique » de Kaldor
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C. Lévolution du réle de I’Etat dans le temps

1) Laccroissement des dépenses publiques

Les dépenses publiques représentent 1670,2 milliards d’euros et 57,3 % du PIB en 2024. Sur longue période, le poids
des dépenses publiques dans le PIB a crii puisqu’elles ne représentaient qu’environ 14% du PIB en France en 1900

selon I'INSEE. Il s’agit du niveau le plus élevé des pays de 'OCDE.

Document 19

Dépenses publiques / PIB et prélevements obligatoires / PIB pour la France entre
1900 et 2022)
En %

— Dépenses Publiques

Dépenses Publiques

2022
58,1
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ce: D'aprés Delorme, R., 1983, André, C., L'Etat et I'économie. Un essai d'explication de I'évolution des dépenses
Paris. puis I'INSEE. * Récupérer les données * Créé avec Datawrapper

Graphique: Vie-p
publiques en Fra

2020

Dans le détail, I'analyse des dépenses publiques par administration publique révéle I'importance des dépenses des
administrations de sécurité sociale : 776,8 milliards d’euros en 2024 selon I'INSEE, soit 47% des dépenses publiques.
En 2023, les deux premiers postes de dépenses publiques sont les dépenses de protection sociale (41,0 % des dépenses

publiques) et les dépenses de santé (15,6 %).
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Document 20

Dépenses des administrations publiques (hors crédits d'impots Structure des dépenses pu bliques i °
et transferts entre administrations) en 2024 (milliards d'euros)
en 2023
I Protection sociale Santé
Affaires économigues Services publics generaux
Autres Enseignement I Défense
en %

Télécharger

® ETAT ET ODAC ®ASSO @APUL milliards d'€ )
Source : Insee, comptes nationaux — base 2020

Source : Comptes nationaux annuels pour I'année 2024 - Compte provisoire {Insee 2025)

2) Lacroissance des recettes publiques

En 2024, les recettes publiques représentent 1501,6 milliards d’euros. Les prélévements obligatoires, qui constituent
la principale recette publique, représentaient 9,9% du PIB en 1900 contre 42,8% en 2024, soit une forte croissance.

Document 21 :

Dépenses publiques / PIB et prélevements obligatoires / PIB pour la France entre
1900 et 2022)
En %

== Prélévements Obligatoires

Prélévements Obligatoires
2022
453

1900 1910 1920 1930 1940 1950 1960 1970 1980 1990 2000 2010 2020

Graphique: Vie-publique.fr / DILA + Source: D'aprés Delorme, R., 1983, André, C., L'Etat et I'économie. Un essai d'explication de I'évolution des dépenses
publiques en France (1870-1980), Seuil, Paris. puis I''NSEE. » Récupérer les données + Créé avec Datawrapper

Les impOts et taxes représentent environ les 2/3 de ces prélévements obligatoires. La pression fiscale s’est donc

fortement accrue en France sur le temps long et de facon globale. Elle est, derriere le Danemark, le pays de 'OCDE ou
la pression fiscale est la plus forte. Elle pose notamment la question du consentement a I'impot.
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3) Le creusement du déficit public et de la dette publique

La différence entre le niveau des recettes publiques et des dépenses publiques sur une année indique le solde public.
S’il est négatif on parle de déficit public (excédent sinon). Depuis 1974, |la France est en situation de déficit public c’est-
a-dire que les dépenses publiques sont supérieures aux recettes publiques. En 2024, le déficit public atteint 168,6
milliards d’euros soit 5,8% du PIB.

Document 22

Soldes des différentes administrations publiques en 2024 Evolution du solde des administrations publiques (en milliards
(milliards d'euros) d'euros)
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Source : Comptes nationaux annuels pour I'année 2024 - Compte provisoire (Insee 2025) Source : Comptes nationaux annuels pour l'année 2024 - Compte provisoire (Insee 2025)

Dans le détail, on observe que ce déficit est principalement lié au déficit de I’Etat central : on parle dans ce cas de
déficit budgétaire. Le déficit budgétaire atteint en 2024 154,1 milliards d’euros contre 16,7 milliards d’euros pour les
administrations publiques locales et un excédent de 2,3 milliards d’euros pour les administrations de sécurité sociale.

Ces déficits publics successifs ont conduit a une augmentation de la dette publique. En effet, I'Etat est obligé
d’emprunter pour financer les dépenses publiques qui ne sont pas couvertes par ses recettes publiques. Ainsi, il
s’endette. La dette publique représentait moins de 100% du PIB avant la crise Covid. En 2024, elle atteint 3305,3
milliards d’euros soit 113% du PIB.

Document 23

Dette des administrations publiques en 2024 (milliards d'euros) Evolution de la dette des administrations publiques (en milliards
d'euros)
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D. Les facteurs explicatifs

1) Plus de « demande » d’Etat

La loi de Wagner explique I'augmentation des dépenses publiques par une hausse de la « demande » d’Etat au cours

du développement. Pour Adolph Wagner'?, « une proportion relative toujours plus grande et plus importante des

besoins collectifs d’un peuple civilisé en progrés se trouve satisfaite par I’Etat » . Il avance trois raisons :

e Le développement économique rend nécessaire l'accroissement des fonctions d’administration publique
(traitement des eaux, transports publics, éclairage, sécurité, etc.)

e Un pays dont le niveau de développement est élevé a des besoins importants dans les domaines de I'éducation,
de la santé ou de la culture

e la croissance économique entraine dans certains secteurs la création d’oligopoles (quelques entreprises) ou de
monopoles (une seule entreprise) qui justifient le contréle de ces entreprises par I'Etat, notamment pour éviter
gu’elles en profitent pour pratiquer des prix tres élevés. Il cite le cas des chemins de fer en Allemagne.

2) Plus d’« offre » d’Etat

L'Ecole du Public Choice propose a partir des années 1960 une nouvelle vision de I'Etat, des fonctionnaires, des élus et
des électeurs. Leurs travaux remettent en cause I'idée que I’Etat défend I'intérét général. Ces théoriciens expliquent
la croissance de I’Etat non par une hausse (légitime) de la demande d’Etat de la part des citoyens mais par une hausse
(illégitime) de l'offre d’Etat lié au comportement rationnel des agents qui le compose. James Buchanan et Gordon
Tullock?®® postulent que les individus agissent, en politique comme dans les autres domaines, de facon & maximiser leur
intérét privé. Le systeme politique peut ainsi étre assimilé a un marché électoral sur lequel se rencontrent une offre et
une demande. La demande émane des électeurs pour qui les programmes en compétition représentent des
opportunités de consommation assorties de co(ts de participation et qui votent de facon a maximiser leur satisfaction.
Loffre est constituée des hommes politiques, des partis ou des administrations qui, loin d’étre des défenseurs de
I'intérét public, n'agissent essentiellement que pour étre réélus, maximiser leurs revenus ou leur pouvoir. Il en résulte
un accroissement injustifié des dépenses publiques qui renvoie a des défaillances de I'Etat.

Alan Peacock et Jack Wiseman®* expliquent la croissance de I’Etat par un « effet de cliquet ». Autrement dit, les
dépenses publiques augmentent par paliers successifs, lors de crises ou de guerres, et ensuite elles sont rigides a la
baisse, comme un cliquet. En effet, en période de crise, le financement d’une intervention croissante des pouvoirs
publics, via I'augmentation des prélevements obligatoires, est accepté par la population. Ensuite, ce niveau
d’intervention se pérennise, méme si la nature des dépenses évolue, la population étant habituée a un plus haut niveau
de prélevements obligatoires.

3) L'évolution des conceptions de I'Etat

Au XIXe siécle, la conception dominante de I'Etat est celle d’'un « Etat gendarme » c’est-a-dire qui se limite a assurer
les fonctions régaliennes traditionnelles (justice, police, armée, diplomatie) en s’abstenant de toute autre intervention.

Au XXe siecle, la conception de I'Etat va évoluer vers un « Etat providence » c’est-a-dire un Etat chargé d’assurer le
bien-étre. Les interventions légitimes de I'Etat sont ainsi plus nombreuses et c’est notamment dans cette perspective
gue se développe I'Etat social et, en particulier, les systemes de protection sociale. La protection sociale désigne tous
les mécanismes de prévoyance collective permettant aux individus de faire face aux risques sociaux, c’est-a-dire aux
situations susceptibles de compromettre la sécurité économique de I'individu ou de sa famille.

e Le premier systeme de protection sociale a émergé en Allemagne a la fin du XiXe siécle. Le chancelier Otto von
Bismarck a mis en ceuvre un systéme de protection sociale contre les risques maladie (1883), les accidents du
travail (1884), la vieillesse et I'invalidité (1889). Il est ainsi devenu une figure emblématique de la protection sociale.
Les motivations a I'origine de I'adoption du systeme bismarckien sont éminemment politiques. Elles résident dans
le souci de juguler les mouvements syndicaux et socialistes en améliorant les conditions de vie du prolétariat
ouvrier. Le systeme bismarckien repose sur une logique d’assurance : ce sont les individus qui ont contribué
financierement au systéme qui ont droit a une protection lorsqu’ils sont soumis a un risque social. Le systeme est
ainsi financé par les salariés qui cotisent proportionnellement a leur salaire. En cas de risque social, ils percoivent
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des prestations proportionnelles a leur salaire. Le systéme est géré par les partenaires sociaux c’est-a-dire les
représentants des salariés et des employeurs.

e En 1942, a la demande du Gouvernement britannique, I'économiste William Beveridge rédige un rapport sur le
systéeme d’assurance maladie. Il constate tout d'abord que celui-ci s’est développé sans réelle cohérence. Puis il
propose de le refonder sur plusieurs principes, qui deviendront les caractéristiques du systeme de protection
sociale dit « beveridgien » qui se distingue nettement du systeme bismarckien. Ce systeéme repose sur une
logique d’assurance : tous les individus sont couverts en cas de risque social en fonction de leurs besoins. Ainsi, le
financement repose sur I'impot et non seulement les travailleurs qui cotisent et le systeme est géré par I'Etat (unité
de gestion). En cas de risque social, toute la population est couverte et pas seulement les salariés (universalité).
Les personnes concernées percoivent des prestations identiques fondées sur les besoins (uniformité).

Document 24 : Les modeéles historiques de protection sociale

Modéles de PS Modéle bismarkien Modéle beverdigien
Pays d’origine Allemagne Angleterre
Source des droits sociaux Travail Citoyenneté
Mode de financement Cotisations sociales Impot

Population couverte Travailleurs (et par extension leur Tous les citoyens

famille)
Types de prestations Prestations contributives et Prestations non contributives, forfaitaires
proportionnelles au revenu et sous conditions de ressources
Mode de gestion Paritaire (syndicats d’employeurs Etatique
et de salariés)
Logique de la protection Assurance Assistance

e Aujourd’hui, la plupart des pays ont mixé ces différentes caractéristiques. D’aprés Gosta Esping-Andersen'®, on
peut distinguer trois grands modeéles d’Etat-providence : le modele « libéral » caractéristique des pays anglo-
saxons, le modele « conservateur corporatiste » caractéristique de I’'Europe continentale et le modele « social-
démocrate » caractéristique des pays d’Europe du Nord.

Document 25 : Les trois mondes de I’Etat-providence d’Andersen
Modéele « conservateur

« continental »

Modéles Modéle « libéral » ou . Modzéle « social-démocrate » ou
5 5 corporatiste » ou 5 3
d’Etat- Modgéle « anglo-saxon » / 5 5 q Modeéle « scandinave » /
. . . Modéle « d’assurance sociale » / . .
Providence « résiduel » « universaliste »

Principes de

Repose sur la responsabilité
individuelle.

Prestations non contributives
relativement modestes qui forment un
« filet de sécurité sociale ».

Se prémunir des risques individuels

Repose sur la responsabilité
collective des salariés.

Prestations contributives permettant
au salarié de maintenir sa situation
économique face a un risque social.

Mutualisation des risques =

Repose sur la responsabilité
collective des citoyens = principe
universaliste.

Prestations non contributives
généreuses permettant au citoyen de
maintenir sa situation économique
face a un risque social.

fonctionneme | par des assurances privées (primat du | mutualisation des ressources pour les | Egalitarisme.
nt et mode de | marché). pallier.
financement
Financement par I’imp6t Financement par un prélévement
assis sur le travail salarié : les Financement par 1’impdt.
cotisations sociales (salariales et
patronales).
Protection sociale limitée a Protection sociale assurantielle.
I’assistance aux plus démunis. Protection sociale pour tous les
citoyens.
Exemple de Etats-Unis, Australie, Canada, Japon, | France, Allemagne, Autriche, Finlande, Danemark, Suéde,
pays Suisse. Belgique, Italie. Norvége, Pays-Bas.

Source : D’aprés Gosta Esping-Andersen, Les trois mondes de 1’Etat-providence. Essai sur le capitalisme moderne, PUF, 1999 (publication
originale en 1990).
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Depuis les années 1980, I'Etat-providence serait entré en « crise ». Le sociologue francais Pierre Rosanvallon'® fait

méme le constat d’une triple crise de I’Etat-providence frangais :

e Une crise financiére : depuis 1974, |'Etat est en déficit et la dette publique se creuse.

e Une crise d’efficacité : Lexistence d’un Etat-providence n’a pas empéché le maintien d’'un chdmage de masse
(chémage élevé qui se maintien au cours du temps) et la persistance de fortes inégalités économiques et sociales.

e Une crise de légitimité : Laction de I'Etat-providence est de plus en plus contestée car, pour certains, elle serait
illégitime et entrainerait des effets pervers. D’abord, le haut niveau de cotisations sociales dégraderait la
compétitivité des entreprises francaises au travers de son impact sur le colt du travail. Ensuite, les prestations
sociales auraient des effets désincitatifs. Le haut niveau des allocations chémage ou des minima sociaux serait a
I'origine de « trappes a chdmage » ou de « trappes a inactivité » c’est-a-dire des situations ou I'écart entre les
salaires et les allocations chdmage ou les minima sociaux serait si faible qu’il incite l'allocataire a ne pas reprendre
une activité. C’est dans cette perspective que, dans les années 2000, des réformes ont été engagées pour rendre
la reprise d’activité plus attractive telle que la prime pour 'emploi en 2001 et plus tard, en 2016, la prime d’activité.
Ces mesures s’inscrivent dans la logique d’une activation des dépenses sociales.

V. LES AUTRES ACTEURS : QUEL EST LEUR ROLE DANS UECONOMIE ?

Entreprises, ménages et Etat forment les trois acteurs majeurs de nos économies. Pour autant, le systéme financier
(A), les associations (B) et le reste du monde (C) jouent un réle qui ne doit pas étre négligé.

A. Le systéeme financier

1) Qu’est-ce que le systeme financier ?

Le systeme financier regroupe des acteurs divers : les banques, les assurances, les sociétés d’investissement, etc.
Toutes ces entités fonctionnent comme des entreprises méme si, la plupart du temps, I'INSEE les isole du reste des
entreprises dans la mesure ou elles jouent un role spécifique dans I'économie.

2) Quel role le systeme financier joue-t-il dans I'économie ?

L'activité principale du systeme financier est d’assurer le financement de I’économie. Son réle est essentiel dans
I'économie car il permet de financer les projets d’investissement ou de consommation d’agents dont le niveau
d’épargne est insuffisant pour faire aboutir leur projet. Son activité a donc un effet d’entrainement sur I'ensemble de
I’économie.

B. Les associations

1) Que sont les associations ?

En droit francais (loi de 1901), « |'association est la convention par laquelle deux ou plusieurs personnes mettent en
commun d’une fagon permanente leurs connaissances et leurs activités dans un but autre que de réaliser des
bénéfices ». Une association a ainsi pour caractéristique essentielle de reposer sur I'adhésion volontaire de ses
membres et d’avoir un but non lucratif. Le terme se rapproche ainsi du secteur institutionnel des ISBLSM en
comptabilité nationale.

2) Unréle marginal ?
Si d’'un point de vue quantitatif les associations semblent jouer un réle marginal dans I'économie, leurs missions sont

essentielles car elles réalisent ce qui ni les entreprises (faute de rentabilité) ni les pouvoirs publics (faute de
volontarisme politique) ne veulent prendre en charge.
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C. Lereste du monde

1) Qu’est-ce que le reste du monde ?

Le reste du monde représente pour la comptabilité nationale le compte qui enregistre toutes les relations économiques
entre unités non résidentes et unités résidentes. Autrement dit, il ne s’agit pas d’un acteur de I'économie a proprement
parler mais de I'ensemble des acteurs qui ne font pas partie de notre économie nationale. L'ensemble des
transactions économiques et financiéres de la France avec le reste du monde est enregistrée dans un document
comptable appelé balance des paiements.

2) En quoi joue-t-il un role croissant dans I'économie ?

Avec la mondialisation, nos économies sont de plus en plus interconnectées. Le reste du monde est donc un acteur
incontournable de I'économie. En témoigne la progression de son taux d’ouverture. Le taux d’ouverture est égal a la
moyenne des importations et exportations d’'un pays rapportée a son PIB. Plus il est élevé et plus la part des échanges
internationaux dans la production nationale est importante. En 1950, le taux d’ouverture de la France était de 14%. En
2022, il était de 43%.

VI COMMENT LA COMPTABILITE NATIONALE REPRESENTE-T-ELLE LES INTERACTIONS ENTRE CES DIFFERENTS
ACTEURS ?

Les acteurs de I'’économie n’agissent pas indépendamment les uns des autres. La comptabilité nationale représente
ces interactions au travers du circuit économique (A) qu’elle traduit sous la forme d’équations comptables équilibrées

(B).

A. Le circuit économique

1) Qu’est-ce que le circuit économique ?

Le circuit économique est une représentation de la comptabilité nationale des relations économiques entre les acteurs
économiques et/ou entre leurs opérations de maniére circulaire.

La paternité de la premiére tentative d’établissement d’un raisonnement sous forme de circuit peut étre attribuée au
physiocrate francais Frangois Quesnay'’ : dans son « tableau économique », il divise la société en deux secteurs
(I'agriculture et le reste de I'économie) et en trois classes entretenant entre elles des relations matérialisées par des
flux entrants et sortants. Médecin de formation, on comprend I'analogie avec le corps humain constitué d’organes aux
fonctions différentes mais complémentaires entre lesquels circule le sang qui leur permet de communiquer et
d’échanger.

2) Lecircuit par agent

Le circuit par agent présente les flux réels (matériels) et monétaires (ou financiers) qui relient les différents agents
économiques via les opérations qu'’ils réalisent.

Par exemple, si I'on considére les relations entre les ménages et les sociétés non financiéres, on peut mettre en
évidence les éléments principaux suivants : les ménages fournissent leur force de travail aux entreprises en échange
de quoi ils pergoivent un salaire. Grace a cette force de travail les entreprises peuvent créer des biens et services que
les ménages vont acquérir en contrepartie de dépenses qui constituent la recette des entreprises.

On peut complexifier cette représentation en présentant les relations entre I'ensemble des acteurs de I'économie
nationale mais aussi avec le reste du monde.
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Document 26 : Le circuit reliant les agents économiques entre eux

a) Ménages et SNF

Biens et
services

3) Lecircuit par fonction

b) Circuit complet hors ISBLSM
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Le circuit peut également étre représenté par fonction, en laissant de c6té les agents économiques. Il relie les
opérations principales des agents et traduit leur interdépendance. Dans sa forme simplifiée en économie fermée (en
I'absence d’interactions avec le reste du monde), on voit que la richesse générée par la production permet de distribuer
des revenus; ces derniers sont utilisés pour consommer ou pour épargner, ce qui permet le financement de
I'investissement. Consommation et investissement forment les dépenses qui constituent les débouchés de la

production.
Document 27 : Le circuit des fonctions économiques en économie fermée
/v Epargne Investissement
Répartition
des revenus -
\\A Consommation
Production [* Dépense

B. Les grands équilibres comptables

1) Les trois types d’opérations économiques

La comptabilité nationale classe les différentes opérations économiques réalisées par les acteurs de I'économie. Elle

distingue trois grands types d’opérations économiques :

e Les opérations sur biens et services retracent l'origine des biens et des services (la production nationale ou les
importations) et leurs utilisations (la consommation, I'investissement, les exportations)

e Les opérations de répartition décrivent comment se forme le revenu des acteurs économiques (les revenus
primaires issus de la production, la redistribution des revenus par les administrations publiques)

e Les opérations financiéres concernent principalement les opérations de placement et d’endettement.
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2) Les opérations économiques sont mesurées par des agrégats

La comptabilité nationale ayant classé les différentes opérations économiques, elle cherche ensuite a les mesurer, a les
guantifier, pour rendre compte de leur importance mais aussi de leur évolution dans le temps. Pour cela, elle calcule
des agrégats c’est-a-dire des indicateurs synthétiques de |'activité économique en additionnant toutes les opérations
économiques similaires réalisées par les différents agents économiques.

Le plus célebre agrégat de la comptabilité nationale est le produit intérieur brut (PIB) qui cherche a rendre compte
de la production de richesses réalisée en additionnant toute les richesses produites par chaque agent sur le territoire.
Mais il existe bien d’autres agrégats.

3) Les trois équilibres comptables

La comptabilité nationale traduit le circuit économique sous forme d’équations reliant les opérations économiques

en se focalisant sur les seuls flux monétaires puisqu’ils sont le pendant des flux réels. D’un point de vue comptable, les

opérations sont toujours équilibrées parce qu’on enregistre les opérations apres qu’elles ont été effectivement

réalisées dans I'économie (ex post).

On distingue alors trois grands équilibres comptables :

e L'équilibre production-revenu qui traduit le fait que tout le revenu vient de la production

o L'équilibre ressources-emplois qui traduit le fait que toutes les ressources en biens et services d’'une économie
ont un emploi

e L'équilibre épargne-investissement qui découle des deux précédentes égalités et implique que toute I'épargne
égalise I'investissement.

Pour faciliter I'analyse et bien comprendre le mécanisme on peut raisonner en économie fermée. En économie
fermée, la production donne lieu a des revenus qui sont répartis entre les agents qui ont participé a cette production
(les salariés qui regoivent les salaires, I'entreprise qui recoit le profit, etc.). L'Etat ne crée pas des revenus ex nihilo, il
change juste la répartition de ces derniers entre les agents. On peut ainsi écrire : Production (P) = Revenu (R). Par
ailleurs, en économie fermée, tous les biens et services disponibles dans I'’économie proviennent de la production. Ils
sont utilisés pour la consommation (C) ou l'investissement (I) si 'on met de c6té ce qui a été produit et qui n’a pas
encore été vendu (la variation des stocks) pour simplifier. On peut ainsi écrire : P = C + |. De ces deux égalités, on peut
déduire que I'épargne égalise I'investissement. En effet, on sait que P=R et P =C + |. Or, le revenu est utilisé soit pour
consommer soit pour épargner (E). Donc, R = C + E. En réécrivant I'équation initiale, P = R on obtientalors C+1=C+E
d’ou nécessairement | = E.

On peut procéder de la méme maniére en économie ouverte, en introduisant les importations et les exportations
mais aussi les revenus versés au RDM et recus du RDM. Le raisonnement reste analogue et les grands équilibres
comptables vérifiés.

A noter que I'équilibre comptable n’implique pas I’équilibre économique qui s’intéresse aux opérations économiques
avant qu’elles ne soient réalisées (ex ante).
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SECTION 2 : LES GRANDES FONCTIONS ECONOMIQUES

Production (1), répartition (Il) et dépenses (ll1, IV et V) constituent les « trois temps de la valse économique »*. Il s’agira
dans cette section de mieux cerner ces grandes fonctions économiques et de comprendre comment la comptabilité
nationale synthétise le fonctionnement global de nos économies dans le TES (VI).

l. LA PRODUCTION : COMMENT CREER DES RICHESSES ET LES MESURER ?

La production de richesses (A) constitue une activité centrale dans nos économies. Lambition des économistes et des
comptables nationaux est de mesurer la richesse créée a cette occasion a I'échelle d’une organisation productive avec
la VAB (B) et d’un territoire avec le PIB (C). Cette mesure est néanmoins critiquée (D).

A. La production de richesses

1) Qu’est-ce que la production ?

La production s’entend d’abord comme un processus de création de biens et de services.

e Les biens : des productions matérielles, stockables (un livre, une table, un smartphone, etc.)

e Les services : des productions immatérielles, non stockables, qui sont consommées en méme temps qu’elles sont
produites (un cours d’ESH, une consultation médicale, une séance de cinéma, etc.)

Pour produire, cela suppose de combiner plusieurs choses :
o Des facteurs de production : moyens utilisés durablement pour produire. On distingue :
o Le facteur travail : activités humaines mobilisées pour produire (la main-d’ceuvre)
o Le facteur capital : biens de production durables mobilisés pour produire (machines, outils, etc.)
La maniéere dont sont combinés ces facteurs de production détermine la combinaison productive et dépend de la
technologie.
e Des consommations intermédiaires : tout ce qui est détruit ou transformé au cours du processus de production
(matieres premiéres, énergie, etc.)

Lorsqu’on utilise le terme de production, on fait aussi référence par extension au résultat de ce processus. La
production correspond donc également a |la valeur des biens et services créés.

2) Les différents types de production

On distingue trois grands types de production :

e Laproduction marchande destinée a étre écoulée sur un marché et vendue a un prix économiquement significatif
(supérieur aux colts de production). Elle est réalisée par les entreprises principalement.

e la production non marchande fournie gratuitement ou quasi-gratuitement. Elle concerne exclusivement les
services fournis par les administrations publiques (APU) et les institutions sans but lucratif au service des ménages
(ISBLSM)

e La production pour usage final propre qui recouvre les biens et services qu’une unité institutionnelle produit et
conserve pour elle-méme. Par exemple, 'autoconsommation de biens agricoles par un agriculteur ou les services
de logement que les ménages propriétaires produisent pour eux-mémes ou encore les machines-outils fabriquées
par une entreprise de construction mécanique. Les services domestiques produits et consommés par un méme
ménage ne sont pas comptabilisés (nettoyage, préparation des repas, garde des enfants, etc.).

3) Quisont les producteurs ?
Distinguons d’abord ceux qui ont participé a la production (par exemple les salariés) et ceux que l'on appelle les

producteurs. En effet, la comptabilité nationale ne définit pas le producteur comme celui qui participe physiquement
a la production mais comme celui qui prend possession des produits au moment de leur création. Ainsi, un salarié n’est
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jamais considéré comme producteur et, de méme, dans le cas des services domestiques, le producteur n’est pas la
personne qui effectue le travail mais le ménage employeur.

Cette conception de la production permet de comprendre que tous les secteurs institutionnels produisent :

e Les SNF réalisent une production marchande de biens et de services

e Les SF réalisent une production marchande (de services financiers)

e Les ménages peuvent produire pour leur usage final propre et les entrepreneurs individuels réalisent une
production marchande de biens et de services

e Les APU réalisent une production de services non marchands

e Les ISBLSM réalisent essentiellement une production de services non marchands.

B. La mesure de la richesse créée par une organisation productive

1) Du chiffre d’affaires...

Le chiffre d’affaires d’une organisation productive réalisant une production marchande correspond aux recettes de ses
ventes. On calcule le chiffre d’affaires en multipliant les quantités vendues par le prix de vente (CA = P x Q). Attention,
il ne faut donc pas confondre le montant de ce qui est produit avec le chiffre d’affaires qui correspond au montant qui
a été vendu. La différence entre les deux correspond aux stocks, c’est-a-dire aux invendus.

Néanmoins, cette mesure n’est pas adaptée pour mesurer la richesse créée par une organisation productive pour

plusieurs raisons :

e Les entreprises utilisent pour produire des consommations intermédiaires qui ont été produites par d’autres
entreprises. Le chiffre d’affaires ne permet pas d’en tenir compte et donc de mesurer la richesse qui a été
réellement créée par une entreprise par elle-méme.

e |l n’y a pas de chiffre d’affaires significatif pour la production non marchande et la production pour usage final
propre.

2) ..alavaleur ajoutée brute

Les comptables nationaux mesurent la production réalisée par chaque acteur de I’économie au travers de la valeur
ajoutée brute (VAB). Celle-ci cherche a mesurer la richesse réellement créée par une unité de production.

Elle procede différemment selon le type de production :

e Pour la production marchande des entreprises, la VAB est calculée a partir des prix de marché en soustrayant du
chiffre d’affaires les consommations intermédiaires (CA — Cl)

e Pour la production non marchande des APU et des ISBLSM, la VAB est calculée a partir du co(t des facteurs de
production (travail et capital)

e Pour la production pour emploi final propre, la VAB est calculée a partir du prix des produits équivalents vendus
sur le marché

3) Lavaleur ajoutée brute se distingue du profit et du bénéfice

La VAB mesure la richesse réellement créée par une organisation productive par elle-méme. Elle intéresse
particulierement I'économiste et les comptables nationaux qui cherchent a évaluer les richesses créées.

Le profit (ou excédent brut d’exploitation pour la comptabilité nationale) correspond a la partie de la VAB qui revient
a ceux qui apporté du capital en échange de leur apport. Pour le calculer, il faut donc soustraire de la VAB la
rémunération des salariés et les impdts sur la production. Cet indicateur intéresse donc particulierement ceux qui ont
apporté leur capital mais aussi les salariés qui percoivent a peu pres l'autre partie.

Le bénéfice correspond a I'excédent des recettes sur les dépenses de I'entreprise. Autrement dit, si la différence entre
le chiffre d’affaires et I'ensemble des dépenses de I'entreprise est positive c’est qu’elle réalise des bénéfices. C’est donc
un indicateur de la rentabilité de I'entreprise. La comptabilisation de ce chiffre d’affaires et de ces charges est reportée
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dans un document qui s’appelle le compte de résultat. Il reflete le cumul des recettes et des dépenses de I'entreprise
sur une année.

C. LePIB: agrégat principal de la comptabilité nationale

1) Le PIB et ses trois optiques

Pour mesurer la production réalisée sur le territoire, la comptabilité nationale calcule un agrégat : le PIB (produit
intérieur brut). Relié a I'économiste américain Simon Kuznets en 1934, le PIB est le principal agrégat de la comptabilité
nationale et I'INSEE le définit comme « I'agrégat représentant le résultat final de I'activité de production des unités
productrices résidentes ». Il mesure donc la création de richesses des agents économiques qui font partie de
I’économie nationale (critére de la résidence).

Le PIB se calcule de trois maniéres : 'optique de la production, l'optique des revenus et l'optique de la demande.
Document 28 : les trois optiques du PIB

1.105 — Produit intérieur brut : les trois approches a prix courants
Unité : Milliard d'euros

" 2024

Produit intérieur brut (approche production) 29199

Valeur ajoutée brute 26111
+ Impots sur les produits 327.3
- Subventions sur les produits -18,5
Produit intérieur brut (approche demande) 29199

Dépense de consommation finale 23013
+ Formation brute de capital/Formation nette de capital 628,2
+ Exportations de biens et services 989,5
- Importations de biens et services 999.1
Produit intérieur brut (approche revenus) 29199

Rémunération des salariés 15029
+ Excédent brut d’exploitation et revenu mixte brut 1026,9
+ Impéts sur la production et les importations 456,3
- Subventions -66,2

Source : Comptes nationaux annuels (base 2020)

e Dans l'optique de la production, on le calcule en agrégeant I'ensemble des VAB des agents qui résident sur le
territoire et I'exprime au prix de marché c’est-a-dire le prix payé par I'acquéreur. On ajoute donc a la VAB les
impoOts sur les produits et on retranche les subventions sur les produits. On parle sinon de prix de base. Les impots
sur les produits sont constitués essentiellement de la taxe sur la valeur ajoutée, de la taxe intérieure sur les produits
pétroliers, des droits de mutation a titre onéreux, des droits sur les alcools et les tabacs. C’est avec cette optique
que I'INSEE calcule le PIB chaque année.

e Dansl'optique des revenus, on le calcule en agrégeant I'ensemble des revenus primaires des agents qui résident
sur le territoire. Cette optique permet de mettre en évidence la répartition des richesses entre ceux qui ont
participé a la production.

e Dans l'optique de la demande, on le calcule en agrégeant les différentes composantes de la demande globale
(consommation, investissement, solde extérieur) en tenant compte de la variation des stocks. Cette approche
permet de mettre en lumiére la maniere dont la richesse produite a été utilisée sur le territoire (consommation et
investissement) mais aussi a I’étranger (solde extérieur). Cette approche permet souvent de modéliser et piloter
les politiques économiques conjoncturelles puisqu’elle permet d’identifier les contributions a la croissance.
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Document 29 :

Figure 2 - Evolution du PIB en volume et contributions & cette évolution
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Lecture : En 2024, la croissance du PIB est de 1,2 %. La consommation des ménages et des APU contribue pour
0,9 point a cette croissance.

Source : Insee, comptes nationaux. base 2020.

2) LePIB dans le temps

Pour comparer deux PIB d’'un méme territoire dans le temps, il faut tenir compte de I’évolution des prix. En effet,
I'augmentation par exemple du PIB dans le temps peut résulter de deux effets :

e Un effet quantité : on produit plus de biens et services, le volume de production augmente

e Un effet prix : on vend plus cher chaque biens et services, la valeur de la production augmente

Pour distinguer les deux effets et ne rendre compte que de I’évolution des quantités produites, il faut éliminer I'effet
prix pour ne retenir que I'effet quantité. On passe alors d’un PIB en valeur (dit aussi nominal ou en monnaie courante)
a un PIB en volume (dit aussi réel ou en monnaie constante). Ainsi, pour connaitre I'évolution du volume de richesses
produites dans un pays, il faut calculer le PIB en volume a partir d’'une année de référence en termes de niveau des
prix (I'année de base). Cela s’appelle déflater la série et concrétement on rapporte I’évolution du PIB en valeur a
I’évolution de I'indice des prix du PIB (le déflateur).

En 2024, le PIB en valeur atteint environ 2919 milliards d’euros contre 2596 milliards en volume.

3) LePIB dans I'espace

De la méme fagon, pour comparer deux PIB a une méme période mais dans deux territoires différents, il faut

appliquer certaines précautions méthodologiques :

e |l faut tenir compte du différentiel de population en calculant le PIB par habitant en rapportant le PIB au nombre

d’habitants sur le territoire. En 2022, il représentait 39323€ / habitant en valeur.

o |l faut tenir compte du différentiel de prix entre les deux territoires. Pour cela, on calcule le PIB en PPA (en parité
de pouvoir d’achat) qui repose sur le calcul d’'un taux de conversion qui égalise les pouvoirs d’achat des différentes
monnaies en éliminant les différences de niveaux de prix entre pays. Ce calcul complexe réalisée chaque année par
la Banque mondiale peut se comprendre simplement au travers de « I'indice Big Mac » inventé par le magazine The
Economist : en comparant le prix des Big Mac dans deux pays on peut comparer le pouvoir d’achat de leur monnaie
et donc leur PIB. En réalité, la Banque mondiale s’appuie sur un panier de biens et services. En tenant compte de la
parité de pouvoir d’achat, on voit que le PIB/habitant américain en 2022 est 1,4 fois plus élevé que celui de la France
alors que c’était 1,9 fois sans ce calcul. Cela signifie que le colt de la vie est relativement plus faible en France.
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D. Le PIB: unindicateur des richesses critiqué

1) Le PIB exclu les activités non rémunérées

Le PIB ne comptabilise que les activités rémunérées. Ainsi, il laisse de coté :

e L'économie domestique : on parle d’économie domestique pour désigner toutes les activités de production et de
consommation qui se déroulent dans le cadre de I'unité de résidence et donc, le plus souvent, dans le cadre familial.
Elles recouvrent une grande variété d’activités (confection des repas, ménage, bricolage, garde des enfants, soins
aux personnes agées...). Parce qu’elles ne sont pas rémunérées, elles ne comptent pas dans le PIB alors méme que
des activités équivalentes réalisées dans un cadre marchand viennent elles accroitre le PIB. Pour reprendre la
célebre boutade de I'économiste frangais Alfred Sauvy, il suffit d’épouser sa cuisiniere pour faire baisser le PIB !
L'évaluation de I'’économie domestique n’est cependant pas chose facile : elle pose la question de ce que I'on prend
en compte et de la valeur qu’on lui attribue. Selon les estimations, le poids de I'économie domestique varie de 19 a
35% du PIB ce qui est loin d’étre négligeable. Sa comptabilisation représente un enjeu majeur d’égalité dans la
mesure ou ce travail domestique est majoritairement (a 64%) réalisée par les femmes.

e Lebénévolat (activités de services réalisées gratuitement dans le cadre associatif) mais aussi, plus largement, toute
I’économie paralléle exercée en marge du systeme marchand classique et qui donnent pas lieu a une rémunération
directe (troc, échange de savoirs, de maisons, etc.).

2) Le PIB évalue mal les activités non déclarées

Le PIB n’évalue bien que les activités déclarées (officielles). Il ne rend donc pas bien compte de I'économie

souterraine. Celle-ci comprend :

e Les activités légales non déclarées (« travail au noir ») qui faussent le jeu de la concurrence par rapport aux mémes
activités déclarées (diminution du colt de production) et qui privent les pouvoirs publics d’une partie de rentrées
fiscales importantes. Celles-ci ne sont, par nature, pas prises en compte dans le calcul du PIB. Un rapport du COE
(conseil d’orientation pour I'emploi) de février 2019 estime que le travail l1égal non déclaré représente en France
environ 12,6% du PIB. Les personnes les plus concernées sont les jeunes, les populations les moins qualifiées, les
chomeurs, les indépendants et les retraités. Le plus souvent, le travail non déclaré s’inscrit en complément d’un
statut principal (salarié, étudiant, etc.). Le poids de cette économie peut varier énormément selon les pays mais
aussi dans le temps (en période de crise notamment).

e Les activités illégales non déclarées par nature (trafic de drogue, d’armes, etc.). Sous la pression de I’'Union
européenne, une partie des activités illégales est intégrée désormais au calcul du PIB a partir d’estimations mais
qui varient beaucoup d’un pays a l'autre. Les comparaisons sont donc faussées d’autant que la loi n’est pas la méme
partout et évolue dans le temps (en témoigne la loi sur la Prohibition mise en place en 1919 aux Etats-Unis...et
levée en 1933).

3) Le PIB sous-estime la production non marchande

Le PIB sous-estime la valeur de la production non marchande comparativement a celle de la production marchande.
La production non marchande des APU en particulier est, par construction, minorée puisqu’elle est évaluée a partir du
co(it des facteurs de production quand la méme production, réalisée dans un cadre marchand, est estimée a partir du
prix de vente. Par exemple, une heure de cours chez Acadomia vient plus augmenter le PIB que la méme heure de
cours dans un établissement scolaire public. Cela implique aussi que lorsqu’on diminue les colts d’une production non
marchande (en augmentant le nombre d’éleves par classe devant un enseignant) on diminue du méme co(t la valeur
de la production ce qui ne correspond pas a la réalité.

Toutes ces limites du PIB en tant qu’indicateur de richesses illustrent le fait que la comptabilité nationale repose sur

des conventions par nature contestables. Au-dela c’est l'utilisation du PIB en tant qu’indicateur de bien-étre et de
soutenabilité qui est également contesté.
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Il LA REPARTITION : COMMENT SONT DISTRIBUEES LES RICHESSES ?

Les richesses produites sont ensuite réparties. Cette répartition se déroule en deux étapes : la répartition primaire (A)
puis la répartition secondaire ou redistribution (B). L'intervention de I'Etat dans cette répartition n’est pas sans effet et
fait I'objet de nombreux débats (C).

A. Larépartition primaire des revenus et ses enjeux

1) Qu’est-ce que la répartition primaire des revenus ?

Dans une économie, l’activité productive permet de créer des richesses, dont la valeur est mesurée en additionnant
les valeurs ajoutées brutes, mais détermine aussi les revenus que pergoivent les agents qui y ont contribué. Ces
revenus sont appelés revenus primaires et sont mesurés par la comptabilité nationale au travers d’un agrégat : le
revenu national brut (RNB). En économie fermée, le RNB est exactement égal au PIB. En économie ouverte, il faut
tenir compte des transferts de revenus primaires avec le RDM. En effet, des agents non-résidents transferent des
revenus primaires a des agents résidents (par exemple un travailleur transfrontalier qui réside en France mais travaille
en Suisse) et, inversement, des agents résidents transferent des revenus primaires a des agents non-résidents (par
exemple une filiale d’un groupe américain implanté en France qui verse des dividendes a ses propriétaires américains).
Ainsi, on obtient le RNB en ajoutant au PIB les revenus primaires regus du RDM et en retranchant les revenus primaires
versés au RDM. En France, I'écart entre le PIB et le RBN est relativement faible. Mais pour certains pays la différence
peut étre importante. Llrlande, par exemple, a un RNB significativement inférieur a son PIB du fait de I'importance des
flux de revenus des filiales américaines installées sur son territoire a destination de leur maison-mére.

La répartition primaire s’intéresse a la maniere dont ces revenus primaires sont répartis entre les différents agents
ayant contribué a la production. Il s’agit donc d’analyser le partage de la VAB.

2) Le partage de la valeur ajoutée brute et ses enjeux

La VAB est répartie principalement entre le travail et le capital.

e La partie revenant aux travail est appelée masse salariale. Elle inclue les salaires, les primes et les cotisations
salariales.

e la partie revenant au capital est appelée profit. Elle est mesurée par I'excédent brut d’exploitation (EBE). Pour le
calculer, il faut donc soustraire de la VAB la rémunération des salariés et les imp0ts sur la production. La part de la
VAB revenant au capital correspond au taux de marge.

Parce que I'on considere qu’indirectement |’Etat a également contribué a 'activité productive, il percoit également une
petite partie de la VAB : les imp6ts sur la production.

Le partage de la VAB est un enjeu de lutte entre travail et capital. C’est également un sujet de débat en économie. En
effet, les économistes sont divisés sur le partage de la VAB qui serait souhaitable. Cette question oppose les
économistes libéraux et les économistes keynésiens. Voici les grandes lignes du débat.

e Pour les économistes libéraux, il faut privilégier les profits car comme le disait le chancelier allemand Helmut
Schmidt en 1974, « les profits d’aujourd’hui font les investissements de demain et les emplois d’apres-demain »
(c’est le fameux « théoréme de Schmidt »). Cela signifie que le partage de la valeur ajoutée doit étre favorable aux
profits qui permettent aux entreprises de développer leur activité en investissant ce qui favorise, a terme,
I'embauche de nouveaux travailleurs ainsi que la hausse des salaires. Cela justifie des politiques de compression
de la masse salariale et de restauration des marges des entreprises au nom de la compétitivité.

e Pour les économistes keynésiens, il faut donner la priorité aux salaires dans le partage de la valeur ajoutée car
ceux-ci ont un impact sur la demande effective des entreprises (c’est-a-dire le niveau de demande anticipée) qui
détermine a son tour un niveau de production, ce qui stimule 'embauche de nouveaux travailleurs donc la baisse
du chémage. Cela justifie des politiques de soutien aux salaires, telle que la mise en place d’un salaire minimum,
pour stimuler la demande et, par effet d’entrainement, I'ensemble de I'économie.
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3)

L'évolution du partage de la valeur ajoutée brute

Sur le long terme, on observe une étonnante constance du partage de la VAB entre le travail et le capital : 2/3 pour
le travail et 1/3 pour le capital. Le premier a avoir observé cette régularité est I'anglais Sir Arthur Bowley® pour
I'Angleterre sur la période 1860-1900. Cette régularité a ensuite été confirmée par de nombreux économistes pour de
nombreux pays et des périodes tres différentes (donc alors méme que les structures économiques étaient tres
distinctes).

Cette régularité de long terme n‘empéche pas des variations de plus court terme.

Pendant les Trente Glorieuses (1945-1973), le partage de la valeur ajoutée était relativement stable. Les salaires
représentent 60% de la valeur ajoutée en 1959, et 64% en 1970. Pendant cette période, le partage de la valeur
ajoutée est organisé par les partenaires sociaux dans le cadre de ce que I'économiste frangais Robert Boyer appelle
le « compromis fordiste » : les gains de productivité importants grace a la généralisation de I'organisation du travail
fordiste sont partagés entre le travail (hausse des salaires) et le capital (hausse des profits). Pendant cette période,
I’Etat-providence se développe, ce qui conforte I'importance de la part des salaires dans la valeur ajoutée.
Rupture au début des années 1970. L'équilibre se brise dés la fin des années 1960. Les évenements de mai 1968
entrainent une forte revalorisation des salaires. Dans le méme temps, suite aux chocs pétroliers des années 1970
(1°" choc pétrolier en 1973 et 2° choc pétrolier en 1979), les profits des entreprises sont sérieusement amputés et
les colits de production augmentent, alors que dans le méme temps les salaires continuent de croitre aux rythmes
antérieurs, cette dynamique étant entretenue par le poids important des syndicats. Cela provoque une spirale
inflationniste accompagnée d’un chémage élevé : les salaires augmentent, les entreprises augmentent leurs prix,
ce qui entraine de nouvelles revendications salariales et ainsi de suite. La part des salaires dans la valeur ajoutée
atteint un record de 74,2% en 1982 en France.

Depuis le début des années 1980, la part des salaires dans la valeur ajoutée diminue. Elle atteint un minimum de

63,5% en 1998. Cela peut s’expliquer de plusieurs manieres :

o Un tournant idéologique a eu lieu : les économistes libéraux 'emportent sur les keynésiens. Les salaires sont
de plus en plus pergus comme un co(t, d’autant plus nuisible a la compétitivité des entreprises qu’il est élevé.
Cela est renforcé par le contexte de mondialisation qui met les entreprises du monde entier en concurrence.

o La hausse continue de la part des salaires a dégradé durablement le niveau de profit des entreprises, limitant
leur capacité a investir et développer leur activité. Dans ce contexte, il est apparu nécessaire de rétablir les
marges des entreprises a partir des années 1980. Cela se concrétise en France en 1983 avec le plan de rigueur
de Jacques Delors, ministre du gouvernement socialiste de Pierre Mauroy, qui prévoit une hausse des
prélevements obligatoires et une diminution des dépenses budgétaires.

o Le progres technologigue a contribué a faire baisser le prix des machines ce qui a incité les entreprises a
remplacer du travail par du capital. Par ailleurs, il entraine une automatisation de certaines taches ce qui peut
contribuer a détruire des emplois.

o Le développement de |'actionnariat a poussé les entreprises a maximiser leur profit au détriment des salaires
afin de rémunérer les actionnaires (sous forme de dividendes). Cette évolution est le signe du passage a un
capitalisme financiarisé (dans le cadre de la globalisation financiere), qui cherche a maximiser la valeur
actionnariale au détriment des salaires.

o Emergence de grandes entreprises (grace aux phénoménes de concentration) qui ont un fort pouvoir de
marché et qui arrivent a garder des marges importantes grace a des prix élevés et des co(ts réduits.

o Diminution du taux de syndicalisation, affaiblissement du pouvoir de négociation des salariés.

B. La redistribution ou répartition secondaire des revenus

1) Qu'est-ce que la redistribution ?

La répartition primaire des revenus est modifiée par la redistribution (ou répartition secondaire) qui consiste pour
les pouvoirs publics a modifier la répartition du RNB entre les agents. Il est donc bien important de comprendre que,
par cette opération, I’Etat n’augmente pas le revenu global, il en change juste la répartition.
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2) Redistribution monétaire et élargie

La redistribution monétaire consiste pour les pouvoirs publics a :

o Collecter des préléevements obligatoires (ensemble des versements exigés des agents économiques et versés aux
administrations publiques). En leur sein, on distingue les impo6ts et taxes qui assurent principalement le
financement des services des administrations centrales et locales et les cotisations sociales dédiées au financement
de la protection sociale.

e Verser des revenus de transfert. lls correspondent aux revenus qui sont la contrepartie de droits reconnus par la
société et qui sont versés par I’Etat.

En complément, I'Insee développe une approche élargie de la redistribution. Fondée sur I'idée que tout impot prélevé
a in fine une contrepartie directe ou indirecte pour les ménages, la redistribution élargie intégre la totalité des
transferts publics, versés et regus, et notamment une valorisation monétaire des services publics (santé, éducation,
etc.).

3) Redistribution horizontale et verticale

On distingue deux types de redistribution selon les objectifs poursuivis :

e La redistribution verticale a pour objectif de réduire les inégalités de situation en versant davantage a ceux qui
ont moins et en prélevant davantage ceux qui ont plus. Il s'agit d’une logique de solidarité entre les plus riches et
les plus pauvres.

e La redistribution horizontale vise a protéger les individus contre les risques sociaux de I'existence, quel que soit
le niveau de revenu : elle renvoie a la protection sociale. Les risques sociaux sont des situations susceptibles de
compromettre la sécurité économique de I'individu ou de sa famille, en provoquant une baisse de ses ressources
ou une hausse de ses dépenses. On peut ainsi distinguer huit risques sociaux : la maladie, le handicap, la maladie
professionnelle, la vieillesse, le logement, 'emploi, la famille, la pauvreté.

Ces deux grands types de redistribution peuvent parfois étre mélés, on parle alors de redistribution oblique.
Lallocation de rentrée scolaire par exemple est versée sous conditions de ressources aux familles modestes
(redistribution verticale) ayant au moins un enfant (redistribution horizontale).

C. Les effets de I'intervention de I’Etat dans la répartition des richesses

1) Les effets débattus du salaire minimum

La répartition primaire des revenus entre le travail et le capital est le fruit des forces du marché. Néanmoins, I’Etat
peut contraindre la répartition primaire des revenus notamment en mettant en place un salaire minimum. Un salarié
majeur ne peut pas étre rémunéré en dessous de ce salaire.

e En France, le premier salaire minimum a été instauré par la loi du 11 février 1950 : c’est le SMIG (salaire minimum
interprofessionnel garanti). Il visait la relance de la consommation et la lutte contre la pauvreté. Le SMIG était
indexé sur le niveau général des prix. Il était ainsi revalorisé uniquement en fonction de I'inflation.

o |l a été remplacé en 1970 par le SMIC (salaire minimum interprofessionnel de croissance) avec la loi du 2 janvier.
L'objectif est de rapprocher la progression du salaire minimum du salaire moyen des salariés. Depuis 2010, le
montant du Smic est revalorisé chaque année au 1° janvier. Cette revalorisation est indexée sur deux critéres :
I'inflation (I'augmentation des prix) hors tabac et le pouvoir d’achat des ouvriers et des employés (la quantité de
biens et de services que l'on peut acheter avec un salaire donné). Le Smic est également revalorisé
automatiquement en cours d’année en cas d’inflation élevée (au moins 2 %). A tout moment, le gouvernement
peut décider d’augmenter le Smic, ce qui est appelé un « coup de pouce ».

En 2025, le SMIC horaire brut est fixé a 11,88 € soit 1.801,80 € par mois (35h). Le SMIC net mensuel en septembre

2025 est de 1.426,30 € par mois (soit 9,40 € net par heure). Il existe un salaire minimum dans 28 des 36 pays de
I'Organisation de coopération et de développement économiques (OCDE).
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Linstauration d’un salaire minimum fait 'objet de nombreux débats chez les économistes, entre particulier entre les

libéraux et les keynésiens. Voici les grandes lignes du débat :

e Pour les libéraux, I'instauration d’un salaire minimum nuit a I'emploi, en particulier des travailleurs peu productifs
(les plus jeunes et les moins qualifiés). Les entreprises n’ont aucun intérét a les embaucher car ils coltent plus cher
que ce qu’ils rapportent. Par ailleurs, il nuirait a la compétitivité de nos entreprises a I'échelle internationale. Le
salaire minimum contraindrait donc au chomage et a la pauvreté les moins qualifiés.

e Pour les keynésiens, I'instauration d’un salaire minimum est favorable a I'emploi car il permet de soutenir la
consommation. Les anticipations des entrepreneurs sont alors plutét positives ce qui les conduit a augmenter leur
niveau de production et donc le niveau d’emploi.

Dans les faits, il est difficile de trancher. En fait, ce qui compte, c’est le niveau du salaire minimum, plus que son

existence comme vous I'approfondirez en deuxiéme année.

2) Les effets de la redistribution sur les inégalités

En ne tenant compte que de la redistribution monétaire, I'INSEE montre qu’en 2023 avant redistribution, les 10 % des
personnes les plus pauvres disposent d’un niveau de vie annuel moyen de 4 280 euros, contre 95 240 euros pour les
10 % les plus aisées, soit 22,3 fois plus. Apres redistribution, ce rapport est réduit a 6,5. Néanmoins, les études révelent
gue ce sont principalement les revenus de transfert qui permettent de réduire ces inégalités : les prestations sociales
contribuent pour 61 % a la réduction des inégalités en 2023.

En prenant en compte la redistribution élargie, avant transferts, les ménages aisés (10% de la population) ont un
revenu 18 fois plus élevé que celui des ménages pauvres (13% de la population), contre 1 a 3 apres transferts. Ainsi, la
redistribution élargie contribue bien plus a réduire les inégalités.

Document 30

Figure 2 - Revenus des ménages pauvres et aisés avant et aprés redistribution élargie

en euros par UC

Avant Redistribution
transferts usuelle élargie
127 270 Apres
transferts monétaires
et valorisation
des services publics
-48 540 -48 790
X 18
X3
+18 350

#4730 020 A

® Ménages pauvres @ Ménages aisés

Note : Les pensions de retraite et les allocations chédmage sont incluses dans la redistribution élargie (et non dans
les revenus avant transferts). La redistribution usuelle est calculée ici & partir du revenu disponible selon les
conventions comptables du secteur des ménages, et intégre également les profits non distribués (voir encadré 3
dans Accardo et al (2021)).

Lecture : Le revenu avant transferts (aux prix de base) des ménages aisés est 18 fois supérieur a celui des ménages
pauvres, contre trois fois aprés l'effet de la redistribution élargie liée a I'ensemble des transferts publics.

Champ : France.

3) Les effets débattus de la redistribution sur I'activité économique

Comme pour le salaire minimum, les effets de la redistribution sur I'activité économique font I'objet de débats entre
économistes libéraux et keynésiens. En voici les principales lignes.
e Pour les libéraux, la redistribution aurait des effets pervers en désincitant a I’effort et au travail.
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o La courbe de Laffer, du nom de I'économiste américain qui I'a mis en évidence, montre notamment que
« trop d’'imp6t tue I'impo6t ». C’est une représentation graphique de la relation entre la pression fiscale
(taux d’imposition ou taux de prélevements obligatoires) et les recettes fiscales (ou fiscales et sociales).
Lorsque le taux d’'imposition s’accroit, les recettes commencent par augmenter et atteignent un maximum
(le taux d’imposition est alors optimal). Elles diminuent par la suite car, au-dela d’un taux d’'imposition
gu’ils jugent prohibitif, les agents économiques réduisent leur offre de facteur de production. Lactivité
économique est donc découragée par une imposition excessive. Par ailleurs, les agents tentent d’échapper
aux prélévements par l'optimisation ou méme la fraude. Cette analyse a eu un grand succeés politique et
médiatique mais a été séverement critiquée par la majorité des économistes. Arthur Laffer en compte
gu’un effet-prix : la baisse des rémunérations apres impot conduirait selon lui les agents a réduire leur
offre de travail, leur épargne et leurs investissements. Les critiques avancent qu’il faut également prendre
en compte un effet-revenu : la baisse des revenus aprés imp6t peut inciter les agents a augmenter leur
offre de travail, leur épargne et leurs investissements pour compenser. Aucune corrélation négative
significative n’a pu étre établie entre le taux d’imposition et les indicateurs de performance économique.

Document 31 : La courbe de Laffer

Recettes fiscales totales

Taux Taux
faible dissuasifs
0 t (taux optimal) 100 % Taux
dimposition

o Leconcept de « trappe », notamment de trappe a chdmage développé par les libéraux, met également en
cause les effets pervers désincitatifs du systeme de redistribution cette fois-ci du c6té des prestations. On
appelle trappe a chGmage une situation dans laquelle I'écart entre les salaires et les allocations chémage
est si faible qu’il incite I'allocataire a demeurer dans une situation de chémage. C’est ce correspond, dans
les médiats, a I'assistanat. La encore, les études empiriques sont loin de démontrer un lien évident entre
allocations chémage et maintien dans le chdmage, I'emploi étant bien autre chose qu’une source de
revenu dans nos sociétés.

Pour les keynésiens, la redistribution a un effet positif sur I'activité économique. En effet, les plus modestes
consomment une part plus importante de leur revenu que les plus riches qui peuvent épargner. On dit que les plus
modestes ont une propension a consommer plus élevée ou une propension a épargner plus faible. Ainsi, en
diminuant le revenu des plus riches pour augmenter le revenu des plus pauvres on stimule la consommation ce
qui permet d’inciter les entreprises a produire plus et in fine de baisser le chémage.
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[l. LA CONSOMMATION : QUELLES SONT SES CARACTERISTIQUES ET SES DETERMINANTS ?

Les agents utilisent leurs revenus pour réaliser différentes opérations qui constituent les débouchés de la production.
La consommation est une utilisation possible qu’il conviendra de caractériser (A) avant de nous intéresser a ses
déterminants : le revenu (B), les autres déterminants économiques (C) mais aussi sociologiques (D).

A. Qu’est-ce que la consommation ?

1) Laconsommation est une destruction

La consommation est l'utilisation d’un bien ou d’un service qui entraine a plus ou moins long terme sa destruction.
Elle réunit donc des activités variées comme I'achat d’une voiture, I’'achat de fournitures scolaires ou encore 'achat de
matiéres premieres aupres de ses fournisseurs par une entreprise.

Tous les secteurs institutionnels consomment. Néanmoins, ils ne réalisent pas le méme type de consommation.

2) Laconsommation finale des ménages et sa mesure

Les ménages, dont c’est la fonction principale, réalisent une consommation finale c’est-a-dire qui vise a satisfaire
directement leurs besoins.

La consommation finale des ménages est mesurée par la comptabilité nationale au travers du concept de CFE
(consommation finale effective des ménages). En 2022, les dépenses de consommation finale effective des ménages
représentaient environ 1825 milliards d’euros courants. Celle-ci comprend deux éléments :

e Les dépenses de consommation finale des ménages : 'ensemble des dépenses de consommations privées et donc
payées directement par les ménages pour satisfaire leurs besoins (achat de nourriture, facture d’électricité,
d’internet, etc.).

e Les dépenses de consommation individualisables des APU : biens et services individuels mis a la disposition des
ménages gratuitement ou quasi-gratuitement par les APU (acces gratuit a I'école, remboursements de
consultations médicales, etc.). Prendre en compte ces dépenses de consommation individualisables des APU
permet de mieux opérer des comparaisons entre pays dans la mesure ol ce qui est pris en charge par les APU
différe selon les pays en fonction des choix de société.

Attention, la comptabilité nationale exclut de cette définition I'achat de logement et les gros travaux qui sont associés
a des investissements.

3) Les consommations intermédiaires des organisations productives

Pour produire, les organisations productives consomment : ces consommations sont appelées consommations
intermédiaires. Elles ne servent pas a satisfaire directement les besoins mais sont détruites ou transformées pour
produire.

Attention, les consommations intermédiaires doivent étre bien distinguées des facteurs de production : le travail et
le capital. Elles s’en distinguent par le fait que les facteurs de production ne sont pas détruits ou transformés au cours
du processus de production. Il s’agit de moyens utilisés durablement pour produire. Néanmoins, on peut dire qu’en un

certain sens, une partie du capital est consommée au cours de chaque cycle de production : il s'agit de I'usure du capital
appelé amortissement.

B. Comment le revenu influence-t-il la consommation des ménages ?

1) Lafonction de consommation keynésienne et le revenu courant

La consommation occupe une place centrale dans l'analyse keynésienne car, selon John M. Keynes! les individus
consomment d’abord puis épargnent le résidu restant.
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Selon lui, le niveau de consommation des agents dépend du revenu courant dont ils disposent. Cela signifie qu’il est

possible de formuler une fonction de consommation, qui lie le niveau de consommation (C) au niveau de revenu

courant (Y). Ce dernier correspond aux flux de revenus actuels disponibles immédiatement (au cours d’'un mois par

exemple). Par ailleurs, il explique que la consommation croit avec le revenu mais « non d’une quantité aussi grande

que l'accroissement du revenu » : c’est la loi psychologique fondamentale. Cela signifie que la part consommée du

revenu diminue lorsque le revenu augmente. Dit autrement, la propension marginale a consommer (c), égale au

rapport entre la hausse de la consommation et la hausse du revenu, est décroissante. Enfin, il souligne I'existence d’'une

consommation incompressible (Co) c’est-a-dire une consommation minimale de subsistance. La fonction de

consommation keynésienne peut donc s’écrire ainsi : C=cY + Co

Keynes en déduit deux choses :

e Lapropension moyenne a consommer (C/Y = ¢ + Co/Y) diminue lorsque le revenu augmente

e |l est possible de relancer la demande via des politiques conjoncturelles soutenant les revenus, en particulier des
ménages aux plus faibles revenus qui ont la propension moyenne a consommer la plus élevée.

2) Les reformulations keynésiennes

Les études empiriques de la fonction de consommation keynésienne menée aprés-guerre remettent partiellement

en cause sa validité. Deux types d’études peuvent étre dissociées :

e Les études sur séries chronologiques, notamment menées par Simon Kuznets?® ont remis en cause la fonction
de consommation keynésienne. |l observe a partir de séries longues mesurant la consommation et le revenu aux
Etats-Unis entre 1869 et 1938, que la propension moyenne a consommer est stable (C=0,86Y) alors que le pays a
connu une forte croissance économique, et donc une hausse du revenu disponible des ménages sur la période, ce
qui devrait conduire a une baisse de la propension moyenne a consommer. De méme, le développement de la
comptabilité nationale apres la Seconde Guerre mondiale au sein des pays riches permet de montrer que la
propension moyenne a consommer n’est pas nécessairement stable a court terme. Au contraire, elle a tendance a
fluctuer en ayant un effet contracyclique : la propension moyenne a consommer tend a augmenter rapidement
lorsque le revenu courant diminue — sous |'effet d’'une hausse du chdmage a cause d’une récession par exemple —
et a diminuer lorsque le revenu augmente comme on a pu l'observer aux Etats-Unis lors de la guerre de Corée
entre 1950 et 1953.

e Les études en coupe instantanée ont eu plutot tendance a confirmer la fonction de consommation keynésienne.
Ces études consistent a associer, a un instant donné, la consommation et le revenu des ménages, classé par niveaux
de revenus. La consommation croit a mesure que le revenu augmente, mais moins que proportionnellement,
confirmant ainsi la loi psychologique fondamentale.

Ces déconvenues empiriques ont poussé les économistes keynésiens a proposer des prolongements a la fonction de

consommation keynésienne en la complexifiant pour la rendre plus conforme aux observations empiriques.

e James Duesenberry introduit un effet de cliquet?! dans les pratiques de consommation des ménages. Un effet de
cliquet dans les dépenses de consommation signifie que ces dépenses ne peuvent jamais baisser. Elles ne peuvent
gue rester stables ou augmenter. Cela permet de rendre compte des variations contracycliques de la propension
moyenne a consommer. La consommation ne dépend ainsi plus du revenu courant mais du revenu maximal
atteint par le passé. Ainsi, en cas de récession, le revenu des ménages diminue mais |'effet de cliquet explique la
forte hausse de la propension a consommer puisque les dépenses de consommation restent constantes (car
déterminées par leur niveau maximal atteint avant la récession), tandis que le revenu courant ayant diminué la
part consommeée de ce dernier augmente mécaniquement. La propension a consommer est donc instable. Par
ailleurs, il avance également I'effet de démonstration??, pour expliquer la stabilité de la propension moyenne a
consommer de long terme en dépit de la hausse du niveau de vie des ménages américains. Les ménages ne
consomment pas uniquement en fonction de leurs propres revenus mais également en fonction des pratiques de
consommation des ménages appartenant aux catégories sociales qui leur sont immédiatement supérieures.
Chaque catégorie de ménages tend a imiter les pratiques de consommation des catégories supérieures ce qui
soutient en permanence la consommation. Chacun cherche a démontrer son statut social, a se distinguer des
catégories inférieures et donc a accroitre sans cesse son niveau de consommation de telle sorte que la hausse du
niveau de vie des ménages sur le long terme se traduit par une hausse proportionnelle des niveaux de
consommation. On voit donc ici le lien entre les analyses économiques et sociales de la consommation
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e Thomas Brown? atténue la radicalité de la formulation de l'effet de cliquet proposé par Duesenberry : les
habitudes de consommation ne sont plus irréversibles, mais font I'objet d’un effet d’inertie ou effet de mémoire.
La consommation courante dépend non simplement du revenu courant mais également du revenu dont
disposaient les ménages a la période immédiatement antérieure, I'année précédente par exemple. Cela introduit
I'effet durable des habitudes de consommation qui perdurent dans le temps, sans supposer un trop brutal effet
de cliquet. Ainsi, lorsque le revenu diminue en période de récession, les ménages conservent leurs habitudes
passées de consommation. Leurs revenus ayant cependant diminué, le maintien de leur niveau antérieur de
consommation implique une hausse de la part consommée de leur revenu. Si la baisse du revenu est durable
(plusieurs années), alors I'effet d’inertie s’atténue et les ménages revoient a la baisse leurs consommations. En
phase d’expansion économique, le mécanisme est le méme. Les habitudes passées de consommation perdurent
de telle sorte que la part consommeée du revenu est moindre. La hausse de la consommation est donc ralentie,
d’ou 'effet contracyclique de cette inertie.

3) Lerenouvelement libéral : la théorie du revenu permanent

Les invalidations empiriques de la fonction de consommation keynésienne vont conduire certains économistes a aller

plus loin et & remettre totalement en cause cette théorie. C’est notamment le cas de Milton Friedman??, du courant

des monétaristes, qui estime que ce n’est pas le revenu courant qui détermine le niveau de la consommation mais

le revenu permanent.

Il définit le revenu permanent comme étant la valeur actualisée des flux de revenus passés et des flux de revenus

futurs anticipés. Les composantes non anticipées des flux de revenus — liées a une maladie par exemple — sont

considérées comme transitoires, accidentelles, et n’entrent donc pas en compte dans le calcul du revenu permanent.

Ainsi, 'agent ne raisonne plus a court terme (en fonction de son revenu courant) mais a long terme. Dés lors, le niveau

de la consommation reste stable malgré des fluctuations du revenu courant. Dit autrement, la propension moyenne a

consommer ne varie pas avec le revenu courant.

Cette théorie de la consommation friedmannienne repose sur plusieurs hypothéses :

e Les agents sont rationnels. lls effectuent des anticipations adaptatives. Les agents prennent en compte
I'information passée pour anticiper l'avenir et corrigent leurs erreurs de prévisions au fur et a mesure

e On suppose que tous les consommateurs ont le méme comportement.

e le consommateur désire consommer une part constante (ou croissante) de son revenu permanent

e Les agents ont accés au marché des capitaux, qui est supposé fonctionner parfaitement, ce qui leur permet
d’effectuer des arbitrages intertemporels en s’endettant ou en épargnant. Leur contrainte budgétaire n’est donc
pas déterminée par le seul revenu présent mais par leur revenu permanent.

Ainsi, le revenu effectivement pergu par les ménages (Y.) est égal a la somme du revenu permanent (Y,) et du revenu

transitoire (Yt) : Ye=Yp + Yt

Les agents ne considérent que leur revenu permanent pour effectuer leurs arbitrages. Le niveau de consommation des

ménages (Cp) est donc égal pour chaque période a une proportion constante (m) du revenu permanent (Yp) :

C=m.Yp

La consommation des ménages ne dépend donc que de leur revenu permanent. Cela permet une remise en cause

des fondements théoriques des politiques budgétaires d’inspiration keynésiennes. En effet, toute hausse du revenu

des ménages induite par une politique de relance via la hausse des revenus de transfert (par exemple la distribution

d’une indemnité spéciale inflation) sera pour I'essentiel anticipée comme transitoire. Elle n‘aura donc aucun impact

sur le niveau de la consommation des ménages.

C. Les autres déterminants économiques de la consommation des ménages

1) Quelques éléments d’analyse microéconomique du consommateur

Lapproche néoclassique qui nait dans le derniers tiers du XIXe siecle permet a la fois de rendre compte de |’évolution

du volume de la consommation mais aussi de sa structure a partir d’une approche microéconomique.

e Pour les néoclassique, le volume de la consommation (et de I'épargne) dépend du taux d’intérét. L'approche
néoclassique considére qu’épargner équivaut a renoncer a une consommation présente. |l s’agit donc d’un
sacrifice puisque la consommation est porteuse de satisfaction (d’utilité dans leur langage) qui génére donc un
colt d’opportunité. Les individus rationnels acceptent donc d’épargner dans la perspective d’en retirer un bénéfice
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futur supérieur a ce colt d’opportunité : une consommation future plus importante ce qui est possible grace au
fait que le revenu épargné leur permet d’obtenir plus tard un revenu augmenté des intéréts pergus sur la somme
épargnée. Donc, plus le taux d’intérét est élevé et plus la rémunération de I'épargne sera grande et donc plus le
revenu futur (et donc la consommation) sera élevée. Au final, plus le taux d’intérét est élevé et plus les agents
économiques seront incités a épargner et a moins consommer.

e Pour les néoclassiques, la structure de la consommation est déterminée par les préférences du consommateur
et sa contrainte budgétaire. Lapproche néoclassique est microéconomique : elle part d’'un consommateur
représentatif rationnel qui agit de fagon a maximiser sa satisfaction (son utilité) en fonction de ses préférences et
sous contrainte budgétaire. Lorsqu’il y parvient on dit qu’il est a I'équilibre. Cet équilibre détermine ainsi le panier
de consommation optimal du consommateur, c’est-a-dire la structure de la consommation. Nous reviendrons en
détail sur cette analyse.

2) Lleffet d’encaisse réelle : le role de 'inflation

Le néoclassique Arthur C. Pigou a mis en évidence le réle du niveau général des prix sur le volume de la
consommation. Il part du principe que les agents souhaitent conserver au moins constant au cours du temps le niveau
réel de leurs encaisses monétaires (le pouvoir d’achat de leur épargne). Ainsi, en cas de baisse du niveau général des
prix, la valeur réelle des encaisses monétaires des agents augmente. Ces derniers peuvent donc accroitre leur
consommation. A l'inverse, en présence d’inflation, la valeur réelle des encaisses monétaires des agents diminue. Ces
derniers tendent donc a abaisser leur consommation pour restaurer la valeur réelle de leurs encaisses. Selon cette
analyse, il ne serait donc plus nécessaire de mettre en ceuvre des politiques keynésiennes de relance ou de rigueur car
cet « effet d’encaisse réelle » constitue un élément de stabilisation endogéne de I'économie.

3) Lathéorie du cycle de vie

La théorie du cycle de vie, formulée par Franco Modigliani (prix Nobel 1985) et Albert Ando? insiste sur le rdle de la
position dans le cycle de vie. Elle reprend I'idée du revenu permanent et tente de modéliser les comportements
d’épargne, d’accumulation patrimoniale et de désépargne en fonction de la position dans le cycle de vie. Elle repose
sur plusieurs hypotheéses :
e Lesagents connaissent leur revenu permanent et leur position dans le cycle de vie. Il désirent consommer une part
constante (ou croissante) de leur revenu permanent.
e Les agents ont accés au marché des capitaux qui est supposé fonctionner parfaitement, ce qui leur permet
d’effectuer des arbitrages intertemporels
e Les agents ne sont pas altruistes. Ils ne souhaitent par exemple pas transmettre un patrimoine net positif a leurs
enfants.
Le cycle de vie peut étre découpé en trois phases. Durant la jeunesse, I'agent emprunte pour financer ses études. Son
niveau de consommation est supérieur a ses revenus. Il s’endette et donc son patrimoine net est négatif. Durant la
phase active, I'individu percoit des revenus d’activité croissants. Ils sont croissants car il accroit son capital humain
avec I'expérience professionnelle qu’il accumule. Ces revenus d’activité lui permettent, tout en conservant constant ou
en accroissant non niveau de consommation, d’épargner. Laccumulation progressive de ces flux d’épargne lui permet
alors de rembourser les dettes contractées durant ses études et méme obtient un patrimoine net positif. La troisieme
période correspond a la retraite. Lindividu ne dispose alors plus de revenus d’activité. Il maintien cependant son niveau
de consommation grace a ses revenus du patrimoine ainsi qu’en désépargnant ce qu’il a accumulé dans sa vie active.
Lagent consomme ainsi son patrimoine jusqu’a son déces. Son patrimoine redevient nul a la fin de son cycle de vie.
Ainsi, dans ce modele, les comportements de consommation et d’épargne sont exclusivement corrélés a I'age de
I'individu ou plus précisément a sa position dans le cycle de vie. Par conséquent, comme cela était déja le cas chez
Friedman, toute modification conjoncturelle du revenu disponible des ménages (sous l'effet d’une politique
keynésienne de relance) est sans effet sur l'arbitrage entre consommation et épargne.
Si le fait que la position dans le cycle de vie détermine en partie les comportements d’épargne et de consommation
fait consensus aujourd’hui, certaines prédictions du modeéele ne s’observent pas empiriquement. Cela est
particulierement vrai pour la variation du patrimoine net en fonction de I'age. En effet, en France par exemple, le
patrimoine net moyen des ménages augmente avec I'age de la personne de référence. Il augmente continuellement
pour atteindre un maximum de 315 000€ entre 60 et 69 ans selon I'INSEE puis stagne au-dela de 70 ans. Cela entre en
contradiction avec I'idée d’'une accumulation patrimoniale durant la vie active qui serait ensuite consommeée pour
pallier I'absence de revenus d’activité durant la retraite.

Page 45 sur 57



Document 32 : La théorie du cycle de vie

Revenu
Consommation Consommation
Patrimoine
Revenu

o Jeunesse

Activité Retraite

Patrilmoine

- e SR

D. La consommation éclairée par les sociologues

1) Laconsommation est socialement différenciée

Nos modes de vie, c’est-a-dire nos maniéres et nos habitudes de vie et de consommation, sont socialement
différenciés. Cela signifie qu’au-dela des déterminants économiques, des déterminants sociaux (age, catégorie
socioprofessionnelle, niveau de dipléme, genre, etc.) influencent notre consommation. On peut l'illustrer avec
I'exemple de la consommation de viande. Le profil socio-démographique majoritaire du consommateur de viande est
un homme qui n’est pas jeune, ouvrier, vivant en milieu rural et ayant un faible niveau de dipléme. A l'inverse, le profil
socio-démographique type du consommateur adoptant un régime sans viande est une femme, jeune, d’'une catégorie
socioprofessionnelle supérieure, dipldmée du supérieur et plutot urbaine.

Document 33 : végétariens et flexitariens en france en 2020

* Homme (54%

¢ CSP- (ouvriel ;

* Vivant en milieu rural
(24%)

* Famille traditionnelle
(couple avec enfants)
(46%)

¢ Niveau d'étude
inférieur au bac (4

* Moins sportif (.

* Peu engagé dans les
associations (26%)

FEMMIE (s7%)
JEUNE 15-34 ANS
(41%)

CSP + (a7%)
NIVEAU
SUPERIEUR AU
BAC (45%)
CELIBATAIRE SANS
ENFANT (32%)
VIVANT SEULE
(28%)

REGION
PARISIENNE (25%)
SPORTIVE (s8%)
ENGAGEE (42%)

REGIMES 2v°'?
SANS VIANDE

50 ANS ET
PLUS (53%)
RETRAITE (1%
SANS ENFANT
(74%)
VIVANT DANS
DES GRANDES
VILLES (s3%)

« AuSud-Est (28%)

= FEMME (es%)
50 ans et plus (41%)
CSP + (a6%)
NIVEAU
SUPERIEUR AU
BAC (42%)
Célibataire avec ou
sans enfants (famille|
monoparentale)
(12%)
Vivant dans des
grandes villes (51%)

SPORTIVE (52%)
ENGAGEE (33%)

Source : Enquéte IFOP pour FranceAgriMer, 2021
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2) Leslogiques sociales de la consommation

La consommation n’est pas qu’un acte économique, c’est aussi un acte social au sens ou il a une signification sociale,
étudiée par les sociologues. Dés lors, la consommation ne répond pas qu’a des logiques économiques mais également
a des logiques sociales. On peut retenir quelques grandes analyses qui ont particulierement marqué la sociologie de la
consommation.

e Le sociologue Gabriel Tarde?® est mobilisé pour son « effet d’imitation ». Selon ce principe, chaque catégorie a
tendance a imiter la consommation des catégories les plus favorisées qui jouent un role de leader dans la
consommation en donnant les lignes directrices de la consommation, en l'orientant vers des produits de luxes,
sophistiqués, dans le style de vacances, les dépenses de logement ...

e Le sociologue, historien et économiste Thorstein Veblen?” est a l'origine du concept de « consommation
ostentatoire » a partir de son étude de la trés haute bourgeoisie nord-américaine de la fin du XIXéme et du début
du XXeme siecle. Cette consommation ostentatoire, c’est-a-dire qui vise un objectif de distinction ou de
différenciation sociale, revét plusieurs dimensions importantes. Elle tend a afficher une capacité a dépenser sans
compter. Mais aussi une capacité a gérer son temps. Le fait de passer du temps a table, de profiter d’ceuvres
culturelles ou de soigner son apparence suggere ainsi le fait de pouvoir jouir de temps libre. Veblen désignait
d’ailleurs la bourgeoisie nord-américaine comme une classe oisive, non pas au sens de paresseuse, mais qui peut
se consacrer au loisir. Cette "consommation improductive du temps" selon ses propres termes représente alors un
vrai luxe auquel n’a pas acces la majorité de la population occupée a travailler pour satisfaire ses besoins
fondamentaux. Cette consommation ostentatoire est d’ailleurs a l'origine d’'un paradoxe économique appelé
parfois I'effet Veblen ou encore effet de snobisme. Pour une catégorie des biens dont la consommation est le
reflet d’'une certaine distinction sociale, la demande augmente avec la hausse des prix. Et par ailleurs, la
consommation augmente plus vite que le revenu disponible des consommateurs. Cela peut étre le cas pour des
objets comme des montres ou des stylos de luxe, certaines voitures ou encore des ceuvres d’art.

e Le sociologue francais Pierre Bourdieu?® a démontré que la consommation est profondément influencée par
I’habitus c’est-a-dire un ensemble de dispositions intériorisées des le plus jeune age lors du processus de
socialisation et différenciée selon sa classe sociale. Par exemple, les cadres supérieurs investissent massivement
dans des pratiques culturelles dites légitimes (musées, théatre), tandis que les classes populaires privilégient des
loisirs, comme le football ou la télévision. Il en va de méme pour I'ensemble de nos consommations et pratiques.
Ainsi, nos styles de vie sont loin d’étre le reflet de golts personnels libres mais davantage celui d’'un habitus de
classe.

3) Laconsommation engagée

La consommation peut également étre analysée du point de vue politique comme le montre I'exemple de la
« consommation engagée ». Selon Sophie Dubuisson-Quellier?®, la consommation engagée traduit la volonté des
citoyens d’exprimer directement, par leurs choix marchands, des positions politiques. On peut de nouveau utiliser la
consommation de viande comme illustration : la condition animale et |a protection de I'environnement sont présentés
comme les principaux motifs d’adoption d’un régime sans viande par ceux qui adoptent ce régime. Récemment, le

mouvement de boycott des voitures électriques Tesla suite au rapprochement entre Elon Musk et Donald Trump
répond également a ce motif.

V. LINVESTISSEMENT : QUELS SONT SES CARACTERISTIQUES ET SES DETERMINANTS ?

A. Qu’est-ce que l'investissement ?

1) Linvestissement est un flux
Linvestissement se définit comme un flux qui vient renouveler ou accroitre le stock de capital.
2) La mesure de I'investissement

Pour mesurer l'investissement, la comptabilité nationale calcule un agrégat : la FBCF (formation brute de capital
fixe), définie comme « la valeur des biens durables acquis pour étre utilisés pendant au moins un an dans le processus
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de production ». A noter que la FNCF (formation net de capital fixe) ne mesure que l'investissement qui permet
d’accroitre les capacités de production (en 6tant 'amortissement) mais est moins utilisée en raison de difficultés de
calcul.

Leffort d’investissement est mesuré par le taux d’investissement. Pour une nation, on rapporte la FBCF au PIB. Pour
une entreprise, le taux d’investissement rapporte la FBCF a la VAB.

B. La diversité des investissements

1) La diversité des investissements selon ses acteurs

Méme si les ménages investissent lorsqu’ils acquiert des biens immobiliers ou réalisent de gros travaux,
I'investissement concerne principalement les entreprises et les APU. On distingue alors :

e Linvestissement privé des entreprises, comme l'achat de nouvelles machines

e Llinvestissement public des APU, comme le développement d’infrastructures ou de la formation

2) Ladiversité des investissements selon ses formes

On distingue plusieurs types d’investissement selon ses formes :

e Investissement matériel : acquisition de biens de production physiques (terrains, machines, outillage).

e Investissement immatériel : dépenses de services dont les effets dans le temps permettent d’accroitre les
capacités de production (dépenses de recherche-développement, dépenses de formation du personnel, dépenses
de logiciels, de marketing, de publicité...). Une partie de ces investissements immatériels sont inclus dans la FBCF
(notamment, depuis 2014, les dépenses de recherche-développement en plus des dépenses de logiciels, de
brevets et de licences).

3) Ladiversité des investissements selon ses objectifs

On distingue également plusieurs types d’investissement selon ses objectifs :

e Investissement de remplacement : investissement destiné a remplacer le matériel usé ou obsolete (en
comptabilité nationale, mesuré par 'amortissement).

e Investissement de capacité : investissement destiné a accroitre la capacité de production (par exemple, la
construction de nouvelles unités de production).

e Investissement de productivité : investissement destiné a accroitre la productivité (I'efficacité productive) dans le
but de réduire les colts de production pour une capacité inchangée.

Notons que, dans la réalité, il est parfois difficile de distinguer les trois types d’investissement. Par exemple, un nouveau
photocopieur dans un établissement (remplacement) intégre souvent des innovations qui permettent de photocopier
plus rapidement (productivité) et donc de photocopier davantage (capacité).

C. Les différents déterminants de I'investissement

1) Les néoclassiques : colt de I'investissement et prix relatif des facteurs

Le financement de l'investissement a un co(t. Dans la plupart des cas, ce co(t est direct : le taux d’intérét réel qui
détermine le prix des fonds prétables pour 'emprunteur. Mais il peut aussi étre indirect : c’est le colt d’opportunité
correspondant au renoncement au revenu tiré d’un placement a ce taux.

Dans la perspective néoclassique, le taux d’intérét réel est I’'élément décisif qui détermine la quantité de fonds
prétables demandée pour financer les projets d’investissement. Plus il est élevé et plus la demande de fonds prétables
est faible donc moins il y a d’investissements, et inversement.

Toutefois, la corrélation entre investissement et taux d’intérét réel ne se vérifie pas toujours. Dans le cas de la France,
les taux d’intérét réels sont passés d’environ 2,5% au cours des Trente Glorieuses a un niveau quasiment nulle entre
1972 et 1980. Or, le taux d’investissement n’a pas augmenté sur cette derniere période. Il a méme diminué passant de
24,4% a 22,1%.
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Le prix relatif des facteurs joue également un role dans les décisions d’investir des producteurs dans la théorie
néoclassique. Il renvoie au prix du facteur travail par rapport au prix du facteur capital. Par exemple, si les co(ts
salariaux augmentent le prix du travail augmente relativement a celui du capital. Cela peut favoriser les investissements
de productivité fondés sur la substitution du capital au travail. Ceci n’est possible que si les facteurs de production
sont substituables, notamment grace au progres technique. On peut penser notamment aux caisses automatiques
dans les grands magasins. Néanmoins, les études empiriques ne permettent pas de confirmer I'impact du co(t relatif
des facteurs de production sur I'investissement.

2) Aftalion : I'effet accélérateur et le role de la demande

Les entreprises investissent en fonction des ventes attendues, donc de la demande de biens et services. Pour répondre
a une variation de la demande, les entreprises sont donc conduites a augmenter leurs capacités de production, c’est-
a-dire la production maximale qui serait atteinte en utilisant la totalité des facteurs de production existants. S'il existe
des capacités de production inutilisées, alors les entreprises peuvent répondre a la demande sans investir, mais des
investissements de capacité sont indispensables dés lors que le taux d’utilisation des capacités de production atteint
son maximum (part des capacités de production utilisées sur le total des capacités de production).

Cette relation entre la demande et I'investissement a été modélisée par Albert Aftalion® et John M. Clark3! au travers
du principe de I'accélérateur selon lequel toute variation (A) de la demande (Y) entraine une variation plus que
proportionnelle de I'investissement (1) : | = B x AY, B étant le coefficient de capital (valeur du capital fixe productif /
valeur de la production). Le coefficient de capital étant généralement supérieur a 1, une variation de la demande finale
génere une augmentation plus que proportionnelle de la demande en biens de production. C’est pourquoi les
variations de l'investissement ont tendance a étre plus marquées que la consommation.

Le principe de I'accélérateur repose néanmoins sur des hypothéses contraignantes :

e Les entreprises utilisent la totalité de leurs capacités de production. Toute augmentation de la demande nécessite
ainsi 'achat de nouveaux biens d’équipement (investissements de capacité).

e Face a une augmentation de la demande, les entreprises ne répondent pas par une hausse des prix mais par une
augmentation des quantités produites.

e Le coefficient de capital est constant.

Ces hypothéses ne sont pas toujours vérifiées dans la réalité. Concernant la premiere hypotheése, les entreprises
n’utilisent pas toujours 100% de leur capacité de production, elles peuvent avoir des stocks en réserve. Ainsi, le taux
d’utilisation des capacités de production dans I'industrie en France oscille entre 80 et 85% depuis les années 1970,
mais il a pu s’effondrer parfois, notamment au moment de la Grande crise financiére de 2008 ou il est descendu a 72%
en juin 2009 et surtout lors de la crise du Covid-19 ou il atteint 60% en juin 2020. Les autres hypothéses posent
également probleéme car les entreprises font parfois face a la hausse de la demande par une hausse des prix et parce
que le coefficient de capital n’est pas nécessairement fixe dés lors que les facteurs de production sont substituables.
Par ailleurs, si on inverse le raisonnement initial du modeéle de I'accélérateur, une baisse de la demande finale devrait
susciter une chute de l'investissement encore plus forte. Or, comme nous l'avons fait observer, les entreprises ont
plut6t tendance a réduire leur utilisation des capacités de production qu’a désinvestir. Deux explications peuvent étre
mobilisées. D’une part, dans un contexte d’incertitude, les producteurs ne savent pas quand aura lieu la reprise, il peut
étre préférable de réduire les capacités de production plutét que de désinvestir. D’autre part, il existe des colts
d’ajustement du capital : Iinstallation de nouveaux équipements est colteuse et il est logique de conserver des
capacités excédentaires plutét que d’investir/désinvestir selon les variations de la demande. Ces remarques sont a
I'origine d’'une reformulation du modeéle de I'accélérateur : il s’agit de la théorie de |’ « accélérateur flexible » de
Leendert M. Koyck3? selon laquelle I'investissement s’ajuste avec retard aux variations de la demande.
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3) Keynes : le réle de la rentabilité anticipée de I'investissement

Lentrepreneur attend d’un investissement un revenu futur, sinon il n’a aucune raison de I'engager puisque le montant
nécessaire pour réaliser I'investissement pourrait étre utilisé beaucoup plus efficacement en le plagant, le capital
rapportant alors un intérét. La décision d’investir dépend donc de la rentabilité anticipée de I'investissement, par
comparaison avec son colt. C’est cet élément qui est coeur de la théorie de John M. Keynes®.

Concrétement, pour déterminer si un projet d’investissement est rentable, il faut comparer son co(t initial (I) et les
revenus qui seront tirés de 'investissement. Pour comparer des montants exprimés a des dates différentes, un calcul
d’actualisation est nécessaire. L'actualisation consiste a calculer la valeur actuelle d’une somme future et exprime les
choix intertemporels des agents économiques (leur plus ou moins grande préférence pour le présent). Un taux
d’actualisation élevé réduit la valeur actuelle d’une somme future et inversement. Ainsi, pour calculer la valeur
actualisée de toutes les recettes futures (V) liées a un investissement, I'entreprise doit tenir compte du taux
d’actualisation (r) mais aussi de la durée de vie de estimée de I'investissement (n) et des recettes estimée pour chaque
année (R). Elle doit donc réaliser le calcul suivant : V = Ry/(1+r) + Ry/(1+r) + Ra/(1+r)® + ... + Ry/(1+r)"

Lentreprise doit ensuite comparer cette valeur des recettes actualisées prévisionnelles (V) au colt de I'investissement

(C). Pour cela, elle calcule la valeur actualisée nette (VAN) = V — C. Linvestissement n’est rentable que si la VAN est

positive (V > C).

Aussi, pour déterminer précisément dans quelles conditions l'investissement est souhaitable, I'entreprise doit

déterminer le taux d’intérét maximal qu’elle est préte a supporter sans renoncer a son projet d’investissement. Ce

taux est appelé « taux de rendement interne » (TRI) par Irving Fisher ou efficacité marginale du capital (EMC) par

Keynes. Le TRl est le taux pour lequel la VAN est nulle, donc le taux qui égalise le colt du projet (déterminé par le taux

d’intérét sur le marché des fonds prétables) et les revenus actualisés anticipés (V).

e Sile TRI est supérieur au taux d’'intérét, alors I'entreprise est incitée a investir. En cas d’emprunt, le colt de
I'investissement est inférieur aux recettes prévisionnelles. En cas d’autofinancement, elle a intérét a investir plut6t
gu’a placer.

e Sile TRI est inférieur au taux d’intérét, alors I'entreprise n’est pas incitée a investir. En cas d’emprunt, le colt de
I'investissement est supérieur aux recettes prévisionnelles. En cas d’autofinancement, elle a intérét a épargner
plutét qu’a investir.

On retrouve ainsi la corrélation négative entre taux d’intérét et taux d’investissement. La baisse des taux d’intérét

rend de plus en plus de projets d’investissement rentables car le taux d’intérét passe progressivement en-dessous des

TRI associés a divers projets d’investissement.

V. L'EPARGNE : QUELS SONT SES CARACTERISTIQUES ET SES EFFETS ?
A. Qu’est-ce que I'épargne ?

1) L'épargne des ménages et ses formes

Le revenu disponible des ménages n’est pas nécessairement intégralement consommé immédiatement : une partie
peut étre épargné. L'épargne des ménages est ainsi un résidu qui correspond a la partie du revenu disponible qui n’est
pas consommeée immédiatement.

On distingue deux types d’épargne :

e L'épargne non financiére destinée a étre investie dans |'achat de biens immobiliers ou de terrains.

e L'épargne financiere est la partie de I'épargne placée sous forme d’actifs financiers. Elle comprend I'épargne liquide
(moyens de paiement et compte sur livrets), I'épargne placée en valeurs mobiliere (= titres financiers, actions,
obligations, etc.) et I'épargne contractuelle (assurance-vie, plan d’épargne logement).

2) La mesure de I'épargne des ménages

La comptabilité nationale calcule I'épargne brute. Pour les ménages, I'épargne brute représente la différence entre
leur RDB et leur consommation finale effective.
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L'effort d’épargne des ménages est mesuré au travers du taux d’épargne. Le taux d’épargne des ménages correspond
au rapport entre I'épargne des ménages et leur revenu disponible exprimé en pourcentage. En 2022, le taux d’épargne
des ménages est égal a 17,4%. Par rapport aux autres pays développés, la France se caractérise par un taux d’épargne
des ménages relativement élevé, en particulier comparé aux Etats-Unis, au Royaume-Uni ou au Japon, ou le taux
d’épargne des ménages est faible, de I'ordre de 6%.

Les économistes s’intéressent également a deux autres indicateurs :

e Lapropension moyenne a épargner des ménages : rapport entre I'épargne des ménages et leur revenu disponible.
Il indique le comportement d’épargne moyen des ménages en fonction de leur revenu disponible.

e La propension marginale a épargner des ménages : rapport entre la variation de I'épargne des ménages et la
variation du revenu disponible. Il indique le comportement d’épargne des ménages lorsque leur revenu disponible
varie et indique ainsi comment est ventilé le revenu supplémentaire entre la consommation et |'épargne.

3) L'épargne vient alimenter le patrimoine

L'épargne est un flux qui vient alimenter un stock : le patrimoine. En effet, 'épargne non financiére permet d’accroitre
le patrimoine immobilier et mobilier. De la méme fagon, I’épargne financiere permet d’accroitre le patrimoine financier.
Il faut néanmoins distinguer le patrimoine brut du patrimoine net. Le patrimoine brut comptabilise I'ensemble des
actifs détenus par un ménage tandis que le patrimoine net y soustrait les dettes du ménage. Or, seul un accroissement
du patrimoine net contribue a I'accroissement de la richesse du ménage. Par exemple, un ménage qui acquiert un bien
immobilier a crédit n’accroit pas immédiatement sa richesse car il est endetté. Au fur et a mesure du remboursement
de son crédit, sa richesse augmente.

B. Larelation débattue entre I'épargne et I'investissement

1) Pour les néoclassiques, I'épargne égalise et détermine I'investissement

Dans l'approche néoclassique, I’épargne est un sacrifice (la renonciation a la consommation immédiate) qui a donc
un prix : le taux d’intérét réel. Ainsi, I'épargne des agents en capacité de financement est supposée étre directement
placée sur le marché des fonds prétables. Ce dernier met en relation les agents disposant d’une épargne (l'offre) et
ceux désirant emprunter du capital pour financer des projets d’investissement (la demande).

Comme sur tout marché fonctionnant comme le prédit le modeéle néoclassique de la concurrence pure et parfaite,
I'offre est une fonction croissante du taux d’intérét réel. En effet, plus le taux d’intérét réel est élevé et plus les agents
consentiront a sacrifier une partie de leur consommation immédiate. De l'autre c6té, la demande est une fonction
décroissante du taux d’intérét réel : plus le taux d’intérét réel est élevé et plus le colt des fonds prétables sera haut
donc va décourager les projets d’investissement. Au final, la confrontation de |'offre et de la demande sur le marché
des fonds prétables aboutit a la détermination d’un taux d’intérét réel d’équilibre pour lequel I'offre de fonds prétables
égalise la demande de fonds prétables. Autrement dit, I’épargne (offre) égalise et méme détermine l'investissement
(la demande).

2) Keynes remet en cause I'égalité entre épargne et investissement et le sens de la causalité

Keynes remet d’abord en cause I'égalité entre I'épargne et |'investissement pour la simple raison que, dans l'approche
keynésienne, le niveau d’épargne dépend du revenu tandis que le niveau de I'investissement dépend du taux d’intérét.
Ces deux variables étant indépendantes, il n’y a aucune raison pour que I'épargne égalise I'investissement.

Par ailleurs, Keynes remet en cause le sens de la causalité entre I'épargne et I'investissement. Selon lui, ce n’est pas le
montant d’épargne qui détermine l'investissement. Au contraire méme, c’est le niveau de l'investissement qui
détermine le niveau d’épargne par le jeu du multiplicateur d’investissement. Le multiplicateur d’investissement
désigne un mécanisme par lequel une variation (A) de I'investissement (1) entraine une variation de méme sens et plus
qgue proportionnelle du revenu national (Y) : AY = k x Al ou k est le multiplicateur d’investissement dépendant de la
propension marginale a épargne (k = 1/s). Pour le comprendre, analysons par étape les effets d’un investissement.
D’abord, une hausse de I'investissement se traduit par une demande accrue en biens de production ce qui stimule la
production du secteur concerné. Il en découle une distribution de revenus accrue qui a son tour stimule la demande
en biens de consommation. Lampleur de cette stimulation va dépendre de la propension marginale a épargner c’est-
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a-dire la partie du revenu supplémentaire qui va étre consacrée a |I'épargne. Ainsi, par vagues successives, un
investissement initial supplémentaire va se répercuter en cascade sur le reste de I'économie et provoquer une
augmentation plus que proportionnelle du revenu national et, dans le méme temps, une épargne équivalente au
montant de l'investissement initial. Par exemple, si la propension a épargner est de 0,2, le multiplicateur s’éléve a 5 ce
qui signifie qu’un investissement additionnel de 10 milliards d’euros se traduit par une augmentation de 50 milliards
d’euros du revenu national. Le montant de |'épargne, lui, est équivalent au montant de I'investissement initial : 10
milliards.

Ainsi, dans I'approche keynésienne, le niveau de I'épargne peut étre supérieur a celui de l'investissement ce qui
occasionne un déséquilibre durable, un exces d’épargne se faisant au détriment de la consommation, qui influe sur le
niveau de demande que les entreprises anticipent (demande effective) et les conduit a réduire leurs investissement et
donc I'emploi. L'économie peut étre placée dans un équilibre de sous-emploi.

C. Lépargne est-elle un vice ou une vertu ?

1) Lépargne est une vertu individuelle et collective chez les classiques

Dans I'imagerie populaire, I'épargne est une vertu, la prodigalité un vice. Il en a longtemps été de méme chez les
économistes. Adam Smith®, fondateur de I'’économie, avangait ainsi que « tout homme économe [est] un bienfaiteur
de la société ». Tandis que son contemporain francais Jean-Baptiste Say>? allait encore plus loin, estimant que « /'avare
qui, avec un soin sordide, amasse écu sur écu [est préférable] au dissipateur qui les répand avec profusion ».

De maniere générale, chez les économistes classiques, on peut retenir que I'épargne est :

e Une vertu individuelle : elle constitue une précaution contre les coups du sort a I'échelle microéconomique.

e Une vertu collective : elle constitue le ressort du dynamisme économique. En effet, chez les économistes
classiques, I'épargne sert a financer les investissements, lesquels sont générateurs d’efficacité économique, donc
de croissance économique. Cette analyse repose sur I’hypothese que I'épargnant et I'investisseur ne font qu’un et
que I'épargne est intégralement transformée en investissements. C’est sur cette base que Jean-Baptiste Say a fondé
sa célebre loi des débouchés selon laquelle « toute offre créée sa propre demande » : le revenu issu de la
production (I'offre) est intégralement dépensé soit en consommation, soit —a travers I'épargne — en investissement
et donc la demande est automatiquement égale a I'offre.

2) Pour Keynes, I'épargne est un vice collectif

Si Keynes! ne remet pas en cause I'idée que I'épargne peut &tre une vertu individuelle, il conteste I'idée qu’elle est une
vertu collective.

Selon lui, dans nos économies modernes, I'acte d’épargne et I'acte d’investissement ne sont plus intrinsequement liés :
il parle « d'une illusion d'optique qui fait confondre deux activités essentiellement distinctes ». En effet, la plupart des
investissements sont effectués via la médiation des acteurs financiers. Ceux-ci prétent a ceux qui ont des besoins de
financement |'épargne collectée aupres des personnes ou des organismes ayant des capacités de financement.

Or, I'investissement est impulsée par les anticipations positives des entrepreneurs quant au niveau de la demande qui
va s’adresser a eux. Dés lors, un niveau d’épargne élevé constitue un frein a la demande et vient donc déprimer I'activité
économique.
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VI.  COMMENT LE TES DE LA COMPTABILITE NATIONALE PERMET-IL DE RENDRE COMPTE DES INTERCONNEXIONS
AU SEIN DE NOS ECONOMIES ?

Les principales opérations qui se déroulent dans nos économies sont synthétisées dans le tableau entrées-sorties (TES)
de la comptabilité nationale. Aprés avoir analysé les principes du TES (A) nous en étudierons I'intérét (B).

A. Les principes du TES

1) Larchitecture du TES

Les premiers TES, appelés tableaux inputs-outputs, ont été inventés dans les années 1930 par Wassili Leontief, un
économiste russo-américain, qui les utilisa pour analyser I"évolution de I'économie américaine.

Le tableau entrées-sorties retrace les opérations sur les produits c’est-a-dire celles qui concernent la création et
I'utilisation des biens et services marchands et non marchands. Ce tableau analyse chacun des produits des différentes
branches selon leur origine (production nationale ou importations) et leur destination (consommation finale,
investissements, exportations, variation des stocks). Pour chaque produit, il établit I'équilibre comptable ressources-
emplois.

Il se présente en « T » du fait de la juxtaposition de 5 tableaux en lignes et colonnes.

Document 34 : 'architecture du TES

B Le tableau entrées-sorties

Tableau Tableau
des entrées des emplois
intermediaires finals

Tableau

des ressources
en produits

Compte

de production
par branche

Compte
d'exploitation
par branche

e Le tableau des ressources en produits (a gauche) : il présente I'offre de produits. On retrouve le fait que les
ressources disponibles sur le territoire national proviennent soit de la production réalisée sur le territoire
nationale, soit des importations. Attention, ces ressources doivent étre exprimées dans les mémes « prix » que
ceux des emplois pour retrouver I'équilibre comptable ressources-emplois. Si le prix de base est significatif pour
les producteurs des ressources, du coté des acheteurs, le prix significatif est le prix d’acquisition. Pour évaluer les
ressources au prix d’acquisition, il faut donc ajouter les marges de transport et la marge commerciale du
commergant, les impots sur les produits et retrancher les subventions sur les produits.

e Le tableau des entrées intermédiaires (au centre) : il est composée de lignes (les produits) et de colonnes (les
branches). Il précise l'origine sectorielle des consommations intermédiaires utilisées pour produire chaque produit.

e Les tableaux du compte de production et d’exploitation par branche (au centre) : fournissent, pour chaque
branche, la VAB et sa répartition entre rémunération des salariés, rémunération du capital (EBE) et impots sur la
production.
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2)

Le tableau des emplois en produits (a droite) : il décrit 'utilisation finale des ressources par produit cad sous forme
de consommation finale, d’investissement, de variation des stocks et d’exportations.

La lecture du TES

Le TES se lit de deux fagons :

La lecture du TES en ligne (barre horizontale du « T ») : elle permet de retrouver I'équilibre ressources-emplois
des produits. Par exemple, en 2023, pour la branche agriculture, sylviculture et péche, 144,2 milliards d’euros de
produits sont disponibles en France. 96,7 milliards proviennent de la production nationale et 18,8 milliards
correspondent a des importations. Le reste est lié a la prise en compte des marges, des impots et subventions sur
les produits pour une évaluation au prix de marché. A quoi ces ressources ont-elles été destinées ? Premierement,
82,9 milliards d’euros de ces produits ont été utilisé pour produire autre chose c’est-a-dire en tant que
consommations intermédiaires. En particulier, 53,0 milliards ont été utilisé par la branche fabrication de denrées
alimentaires, de boissons et de produits a base de tabac. 23 milliards ont été utilisé par la branche agriculture,
sylviculture et péche elle-méme et le reste a été utilisé par d’autres branches. Deuxiemement, 61,3 milliards de
ces produits ont été utilisé dans des emplois finaux. En particulier, 36,3 milliards ont servi a la consommation finale
des ménages et 19,8 milliards ont été exporté. La somme des emplois intermédiaires et des emplois finaux
correspond bien a la somme des ressources pour la branche agriculture, sylviculture et péche.

La lecture du TES en colonne (barre verticale du « T ») : elle nous renseigne sur les branches. Par exemple, la
branche construction a produit en 2023 403,0 milliards d’euros de produits. Pour réaliser cette production, elle a
eu besoin de 259,3 milliards de consommations intermédiaires. En particulier, elle a eu recours pour 83,2 milliards
a des consommations intermédiaires de la branche « fabrication d’autres produits industriels », pour 77,5 milliards
a des consommations intermédiaires de la branche « construction » elle-méme, pour 37,5 milliards a des
consommations intermédiaires de la branche « activités spécialisées, scientifiques et techniques et activités de
services administratifs et de soutien » et pour 7,1 milliards a des consommations intermédiaires de la branche
« industries extractives, énergie, eau, gestion des déchets et dépollution ». La VAB de la branche construction,
c’'est-a-dire la richesse réellement créée par cette branche, s’est ainsi élevée a 143,7 milliards d’euros. Cette
richesse a ensuite été répartie : 87,8 milliards d’euros ont servi a rémunérer les salariés, 51,3 milliards d’euros a
rémunérer le capital (EBE et revenus mixtes) et le reste a été versé sous forme d’impots sur la production (nets de
subventions sur la production).
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Le TES 2023

Document 35
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(1) Production au prix de base
(2) Total des ressources au prix de base

(3) Total des ressources au prix d'acquisition
COMPTE DE PRODUCTION PAR BRANCHE

Année 2023
s oE o1 c2 o ca cs Fz 6z 3 sz Kz z MN  0a  RU  ToTAL

P2 Consommation intermédiaire 690 1977 1569 475 678 1597 2655 2503 2794 1645 835 1578 1917 320 3675 2114 604 21715
81g Valeur ajoutés brute 420 w21 496 06 39 35 126 1437 2455 1133 618 1372 735 3696 3671 5403 763 25385
P PRODUCTION DES BRANCHES. 1110 2898 2065 481 1047 1962 4181 4030 5248 2778 1452 2950 2652 4015 7347 7516 1367 53100
P11 Production marchande 1056 2898 2059 481 1036 1962 4027 3836 5208 2677 1452 2450 2652 1870 6782 2382 782 43651
P12 Prod. pour emploi final propre 53 06 11 154 193 62 2146 389 130 34 78
P13 Production non marchande 101 38 177 5004 51 sera
2l PRODUCTION DES BRANCHES. 1110 2838 2065 481 1047 1962 4181 4030 5248 2778 1452 2950 2652 4015 7347 7516 1367 53100
TRIZ  Transforts agricolos. 148 148

TRI3 Transf. ventes résiduelles 04 152 02 08 07 09 15 16 64 134 395

TR0 Total des transferts a2 152 148 02 08 07 09 15 16 64 134 395

2l PRODUCTION DES PRODUITS 97 3050 2211 481 1050 1962 4189 4037 5248 2787 1467 2966 2652 4079 7481 7122 53100

COMPTE D'EXPLOITATION PAR BRANCHE
Année 2023
e o1 c o ca o5 Fz oz 3 z 9z Kz z MN  0a  RU  TOTAL

Big VALEUR AJOUTEE BRUTE 921 496 08 %69 365 1526 1437 2455 1133 618 1372 735 3696 3671 5403 763 25385
o1 Rémunération dos salariés 104 231 277 08 231 175 81 878 1582 720 441 957 636 215 2475 4085 598 14493
529883 EBE et revenu mixte brut (1) 389 61 203 01 128 181 S5 513 793 419 185 374 -7 3086 1114 1227 193 10025
029 Autres impots sur Ia production 13 65 23 02 14 15 61 53 105 a8 27 51 16 47 131 164 25 1319
039 Autres subv. sur la production 6 36 07 01 04 06 22 07 25 4 A5 -7 00 A1 48 53 60 453

(1) EBE : excédent brut dexploitation
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B. Llintérétdu TES

1) Un tableau de bord de nos économies

Le premier intérét du TES est de dresser un « tableau de bord » de I'économie nationale et ainsi de poser un
diagnostic précis sur l'état de la situation économique du pays et de ses composantes. La tendance étant a
I’harmonisation des normes comptables, la situation économique du pays peut étre comparé a celle des autres pays.

2) Un outil de prévision et d’expérimentation

Le TES permet aussi, via la matrice des coefficients techniques, de réaliser des prévisions et des simulations. En cela,
il constitue un outil d’aide a la décision publique pour conduire les politiques économiques. Un coefficient technique
est le rapport entre la consommation intermédiaire d’un produit i par une branche j et la production totale de la
branchej:

¢ij= consommation intermédiaire du produit i par la branche j/production de la branche j

Par exemple, en 2023, la branche « hébergement et restauration » a réalisé une production de 145,2 milliards d’euros.
Pour cela, elle a utilisé 41,0 milliards d’euros de produits associés a la « fabrication de denrées alimentaires ». Le
coefficient technique de la fabrication de denrées alimentaires par la branche « hébergement et restauration » est
donc 28,24. Cela signifie que pour produire 100€ de services d’hébergement et restauration, la branche hébergement
et restauration a d{ utiliser 28,24€ de consommations intermédiaires issues de la fabrication de denrées alimentaires.
Il est possible d’effectuer ce calcul pour chaque case du tableau des entrées intermédiaires, et ainsi de calculer la
matrice des coefficients techniques.

Du fait de cette interdépendance des branches, tout choc sur une branche ou toute mesure de relance de I'Etat en
faveur d’une branche se diffuseront a 'ensemble de I'économie. Par exemple, des branches telles que la construction
ou les services principalement marchands (comme I’hébergement et |a restauration) ont été particulierement affectées
par le confinement du printemps 2020. Du fait de I'arrét de l'activité dans ce domaine, les autres branches peuvent
rencontrer des difficultés pour se fournir en consommations intermédiaires ; toutes les chaines de valeur sont ainsi
touchées du fait de cette interdépendance. A la reprise de I'activité, si celle-ci est soutenue par un plan de relance
public (comme les 17 milliards en faveur du tourisme), toutes les branches en bénéficient, cependant a des degrés
divers puisque, pour produire, chaque branche dépend d’une autre. Il est ainsi possible, en reprenant le tableau des
entrées intermédiaires, de remplacer chaque donnée par le coefficient technique correspondant, ce qui nous permet
d’obtenir la matrice structurelle de 'économie. A partir de cette matrice, 'économiste peut se livrer a des simulations
et des anticipations.
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